Power Point Presentations - internet links:

Pokud chcete připravit jednoduchou PPT presentaci, zvolte program power point a následujte pokyny, které vás povedou. Pokud chcete připravit složitější a možná působivější presentaci, přečtete si pokyny na následujících internetových odkazech. Kdyby se vám zdálo, že máte málo informací o PPT, zvolte váš oblíbený vyhledávač /např. Google – pro anglické odkazy, Seznam - pro české odkazy/ a vepište do políčka search : Power Point Presentation, pak už jen klikněte na „search“ a objeví se vám několik stránek pokynů, rad a informací o tom, jak připravit Power Point Presentation. Hodně štěstí!!!

Český průvodce:

http://www.lasakovi.com/pavel/znalosti/graficky-sw/ukazka-power-point/ -jednoduchý průvodce, jak vytvořit PPT v češtině

Průvodce v angličtině:

http://www.actden.com/pp/ - návod, jak postupovat při vytváření PPT – jednoduchý 

http://www.educationworld.com/a_tech/tutorials/ew_ppt.htm -návod pro vytvoření PPT-složitější

http://www.microsoft.com/smallbusiness/resources/technology/business_software/presenting_with_powerpoint_10_dos_and_donts.mspx - 10 hlavních bodů čemu se vyhnout v PPT a 10 důležitých bodů, které bychom neměli vynechat

http://top7business.com/?Power-Point-Tips:-Top-7-Effective-PowerPoint-Presentations&id=762 - užitečné rady, jak se chovat při PPT

http://www.functionx.com/powerpoint/Lesson06.htm  = návod k vytvoření „slides“

Názory na počet „slides“ /slaidů/ se liší stejně tak jako názory na velikost písmen /fonts/. Záleží, zda jde o akademickou či obchodní presentaci. Zde jsou pro zajímavost názory jednoho uživatele z obchodní oblasti:

Rule of PowerPoint. It’s quite simple: a PowerPoint presentation should have ten slides, last no more than twenty minutes, and contain no font smaller than thirty points. While I’m in the venture capital business, this rule is applicable for any presentation to reach agreement: for example, raising capital, making a sale, forming a partnership, etc.

Ten is the optimal number of slides in a PowerPoint presentation because a normal human being cannot comprehend more than ten concepts in a meeting—and venture capitalists are very normal. (The only difference between you and venture capitalist is that he is getting paid to gamble with someone else’s money). If you must use more than ten slides to explain your business, you probably don’t have a business. 

