lvo Toman — Pozitivni mysleni
apod.



Co se dozvite:

Kdo je lvo Toman

Co nabizi
 produkty
e ceny

Jak to funguje

e  formalni stranka

e obsahova stranka
o priklad

 proc to lidé kupuiji
Kritické zhodnoceni
e  overitelnost dat

e ohlasy ucastnikl
 nas pohled
Zdroje



O autorovi aneb kdo je lvo
Toman?

e *1966 ve Frydku-Mistku
e Postizen Tourett sy

e Vzdélani: gymnazium, Vysoka skola lesnictva a
drevarstva, Zvolen (1988)

e Studijni a interpersonalni problémy

* Po roce 1989 zkousi podnikat, mnohamilionové dluhy,
stava se prodejcem v primém prodeji

e Zaklada firmu Taxus International (nakladatelstvi,
poradenska Cinnost ... a témer cokoli na co si
vzpomenete... ©)



Co nabizi?

Nakladatelstvi (knihy, audioknihy)

Poradenska cinnost v oblasti psychologie a
osobniho rozvoje, marketingu (multilevel
marketing)

Individualni financni poradenstvi (pokud to
nejde pres , 0sobni rozvoj“ jde to pres
finance ©)

Vyuka anglictiny
Potravinové doplnky




Pu b I ika ce: —— hlavy

Knihy:
’ Abstak: Prestarite koufit bez abstaku a pfibirani na véze
. O Uspéchu: Co vede k Uspéchu a naopak”
. Motivace zvenci je jako smrad: ...za par hodin se vyvétra
. Debordelizace hlavy: Zprimitivnéte k Uspéchu
s Uspé&sna sebemanipulace: Tajemstvi vnitfni mluvy“
. Jak zacit multi level marketing: Strasak nebo pfilezitost
. Jak budovat multi level marketing: Kudy cesta vede a kudy ne
. Stroj na penize 1: Namitky a jak na né
. Stroj na penlze 2 : Ruské kolo
. Stésti na miru: Kolik §tésti mizeme mit?
. Posedlost Uspéchem: Sila, ktera tvoti i nici
Motivacni CD: ' o £ Toman
. Pozitivni my3leni... neni pro kazdého I,rC\I.;lu;wlrLu. Ibl(l?;tillili[ll]?f( ;‘l‘/'z_\‘."‘k“
. Proc jen 5 % lidi uspéje .
. Zavist... si musi$ zaslouzit Motlvace
. Jak zacit multi level marketing - strasak nebo prilezitost (podle steJnOJmenne knihy) _ /VLI]LI jC 'dI\O ~mr‘ul
® CD Ivo Toman O Uspéchu 3 DARGZACIT,
. DVD Ivo Toman O dspéchu > /‘\
- 5 =

Videoskoleni - Marketingova psychologie neboli Instinkt zabijaka:
. 1. dil - Strétegie i

. 2. dil - Marketing

. 3. dil - Nabidka, ktera opravdu prodava . <
. 4. dil - Zavadéni zmén ve firmach - né kil ...2za par hodin se vyvétra
. Systémy nepohody :



Ceny:

e Otevrené skoleni: 9 990 K¢/os.
* Firemni skoleni: od 96 800 Kc
e Individualni konzultace: 6 000 K¢/hod.

— Cilova skupina: lidé, kteri maji penize



Jak to vypada a jak to funguje?
Formalni stranka

V textu chybi citace, jsou uvedeny
pouze na konci knihy, ale chybi
konkrétni odkazy v texu, napr. v
Casti zabyvajici se
,heuropsychologii“ (Debordelizace
hlavy, str. 19-20)

V textu “cituje” skutecné
psychology — V. E. Frankl, M.
Nakonecny (ale vytrzeno z kontextu,
zavadeéjici)

Seznam pouzité literatury velmi
“chudy”, cituje prevazne svoje dila
“Trojotaznik” ??? — néco nového,
exkluzivniho, jinde se nevyskytuje

Obrazky, ilustrace — velmi
schématické, zjednodusujici, nékdy i
chybi popisky

Jednoduché mysleni Chaos v hlaveé



Jak to vypada a jak to funguje?
Obsahova stranka

Je to zdanlivé jednoduché — lakavé

Zakladem je pozitivni mysleni a jednoduchost, resp. zjednoduseni mysleni (“zprimitivnéte k
uspéchu”...)

V ¢em zjednoduseni spociva:

— Mnau — koc¢ka (nerespektuje, Ze existuji rGzné Urovné - ,hodné“ a , zIé” kocky)

— Cerna x bild — , pfelakovani“ ¢erného na bilé (,,Potémkinova vesnice”) — zdanlivé podobny princip jako
KBT, ale tady jde o to, Ze neni zachovan princip, kdy se ,,nelze”, pouze se méni zaramovani; zde je
princip ten, Ze se ma ,,odmazat” prijem vSech nezadoucich nebo ,nepotrebnych” informaci —
restrikce informaci — omezeni kritického mysleni — vétsi tendence nekriticky pfijmout velice
sugestivné a lakavé podané informace — logické argumenty nefunguiji!

Prvni dojem pfi ¢teni textu — jednotlivé myslenky jsou OK, méné pozorny ¢tenar si
nepovsimne, Ze vzapéti je uvedena myslenka, kterd je protichlidna (na jedné strané mluvi o
rozhodnosti, kontrole, na druhé strané uvadi, jak jsou Uspésni ti, kteri se dokazou za vsech
podminek prizplsobit; cilova skupina: lidé, ktefi maji penize — dle kritérii |. Tomana by tedy uz
méli byt Uspésni, tedy uz by zddné poradenstvi potfebovat neméli)

Deklaruje svobodnou volbu, ale ta prave diky tomuto omezena - mluvi o vnitfni motivaci, ale
ve skutecnosti se jedna pouze o implementaci myslenek nékoho jiného

,Propaguje” nefér jednani, silové reseni, podvadéni (Debordelizace hlavy, str. 12-13) — mUze
vzbudit dojem, Ze to je to spravné, kdyz je to Uspésna strategie



\'& 4
Priklad
1. Vite presné, co mate se sebou udélat?
2. Vite, s Cim jste na sveté opravdu nespokojeni?
3. Vite vzdy, jak se rozhodnout?

4. Vite vzdy, jak mit vSe pod kontrolou?
5. Opravdu jste na vsechny otazky dokazali ihned odpovédét?

— 1. - nekonkrétni otazka — obtizné odpovedét, navic dale pouziti slov
Y e [ o u

“presné”, “opravdu”, “vzdy”
— 4. - nabizi nerealné

* Mit vSe pod kontrolou — nelze — plisobeni vnéjsich okolnosti, nepocita se
socialnim okolim — snaha mit vSechno pod kontrolou, vzbuzuje uzkost, pokud
se to nedafi (coz se obvykle nedafi ©) — opét tendence mit vétsi dojem, ze
Skoleni potrebujeme

* Psychoanalyza — nevédomi
— Svadi k rychlému, nepromyslenému rozhodovani, resp. k myslence, ze
pokud se vzdy nedokazu okamzité rozhodnout, nevim vSechno presnég,
nemam vse pod kontrolou, je se mnou néco v neporadku



Principy aneb co hraje roli na strane
,klienta”?

Pokud to ,funguje®- ,placebo efekt“ — nepozname, jaké by to bylo bez pozitivhiho
mysleni

Pokud to ,nefunguje” — vzdy se najde vysvétleni, proc to ,nefunguje” - zvysuje se
pocit, Ze stale néco délam Spatné — posiluje myslenku, ze Skoleni potrebuji

Za ty penize to preci musi fungovat, také dlouhé cekaci doby na konzultace

Vzbuzuje dojem exkluzivity
— Mam know how, které ostatni nemaji

— Exkluzivni spolecenstvi, do kterého neni jednoduché se dostat, také potreba nékam patrit,
prislusnost ke skupiné (podobnost Skyline apod. pozdrav ,, Dobré jitro” — odliSuje od téch
,obycejnych”; zde napr. “trojotaznik”)

Zalozeno na vlastnim ,dojemném® pfibéhu — je to osobni

Locus of control

ySugestibilita” - kritické mysleni - malo informaci podporuje nekritické prijimani
implementovanych myslenek



Prokazatelnost efektu

e Zalozeno pouze na vlastni osobég, vlastnim
,dojemném® pribéhu

N o~

( https://www.youtube.com/watch ?v=oV9thZH3Zo)

e 74dna ovérena data

* Pouze ohlasy uUcastniku


https://www.youtube.com/watch?v=oV9tKsZH3Zo

Facebook:

e Vase knihy by som uzakonil ako povinnu cetbu na
skolach pre ziakov aj zamestnancov.

» Afektovany, psychopaticky a neduveéryhodny
projev, rekl bych "smrad, ktery se rychle vyvétra,,
©Q...nic vic, nic méné...jediny divéryhodny
clovek, ktery je v programu, je pan Spacek a
popravde se divim, ze prijal ucast na akci cloveka,
ktery nema zadnou moralni integritu...prehnana
artikulace, nesebevedomy - prehrany postoj,
neprijemny hlas...navonéna mrtvola...




Zaver

 Neéco z toho funguje, ale
pouze v kratkodobém
horizontu

At délame co délame,
to co je ve skutecnosti cernée a
je ,prelakovane” na bilo nikdy
trvale bilé nezustane. Kazdy
nater se jednou oloupe a pak
to vypadd jesté hare nez
predtim.

Celkové velmi rizikova
zalezitost — odlozené
problémy, zjednodusujici
pohled... nas casem
,dozenou”

Pristup, ktery zpUsobuje
jedinci dalsi problémy,
zejmeéna interpersonalni —
opét saha po ,pozitivnim
mysleni“ — zacarovany kruh

Etika (socidlni normy, jde
predevsim o byznys - cilova
skupina lidé, kteri maji
penize, princip “letadla”)



Zdroje:

Knihy:
Toman |.: Debordelizace hlavy — Zprimitivnéte k uspéchu. 2009, Taxus International

Toman |.: Usp&na sebemanipulace - Tajemstvi vnitfni mluvy. 2008, Taxus
International

Toman |.: Motivace zvenci je jako smrad. 2010, Taxus International
Toman I.: O Uspéchu. 2011, Taxus Interantional
Toman |.: Posedlost Uspéchem. 2015, Taxus International

Internetové:
http://www.ivotoman.cz/
https://cs.wikipedia.org/wiki/lvo Toman (podnikatel)

https://www.facebook.com/ivotoman.cz/photos/a.372824962749320.95414.1658
18790116606/1027436250621518/?type=3&theater

http://www.penize.cz/zamestnani/291821-ivo-toman-nejvetsi-brzda-je-bordel-v-
hlave

https://www.youtube.com/watch?v=0V9tKsZH3Zo

A hlavné osobni zkusSenost... ©


http://www.ivotoman.cz/
https://cs.wikipedia.org/wiki/Ivo_Toman_(podnikatel)
https://www.facebook.com/ivotoman.cz/photos/a.372824962749320.95414.165818790116606/1027436250621518/?type=3&theater
http://www.penize.cz/zamestnani/291821-ivo-toman-nejvetsi-brzda-je-bordel-v-hlave
https://www.youtube.com/watch?v=oV9tKsZH3Zo

Dékujeme za pozornost
... a myslete pozitivné... ©



