1.

Deset principt ekonomie

V této kapitole:

Dozvite se, Ze v ekonomii se jednd o alokovdni vzécnych zdrojo.

Budete zkoumat nékteré z alternativ, mezi kterymi musi lidé volit.

Pochopite smysl ndkladi prileZitosti.

Dozvite se, jak pfi rozhodovani pouzivat meznich veligin.

Pochopite, jaky vliv na rozhodovéni maiji pobidky.

Dozvite se, pro¢ mize byt obchodovani mezi lidmi &i zemémi prospésné pro kazdého.

Budete rozebirat, proé jsou trhy dobrou, nikoliv viak dokonalou cestou alokovani zdrojo.

Dozvite se, co podmifiuje nékteré tendence v ekonomice jako celku.

Slovo ekonomika pochazi z feckého slova oznacujiciho ,toho, kdo spravuje domdc-
nost®. Na prvni pohled se ptivod tohoto slova mtize zdat podivny. Ve skute¢nosti viak maji
domdcnosti a ekonomiky mnoho spole¢ného.

Kazda domdcnost ¢eli nutnosti ¢init mnoha rozhodnuti. Musi se rozhodovat, kdo
md co v domdcnosti na starosti a jak kdo bude za tyto tikoly odméfiovin: Kdo bude vafit
vecefi? Kdo bude prat pradlo? Kdo po veceti dostane zbyly dezert? Kdo bude mit posledni
slovo pii rozhodovéni, ktery televizni program se bude sledovat? Zkrdtka, dand domdc-
nost musi alokovat vzicné zdroje mezi své ¢leny, pii¢emz bere na védomi schopnosti, vy-
kon a piani kazdého jednotlivého ¢lena domdcnosti.

Podobné jako domdcnosti i spole¢nost musi ¢init rzna rozhodnuti. Spoleénost se
musi rozhodovat, jakd price je potfebnd a kdo ji bude vykonavat. Potfebuje lidi na pésto-
vani plodin, dalsi lidi na vyrobu oblegeni ¢i poéitatovych programi. Poté co spoleénost
takto alokuje lidi (stejné jako pozemky, budovy a stroje) do riznych zaméstnani, musi také
alokovat vyrobené statky a sluzby. Je tfeba rozhodnout, kdo bude jist kavidr a kdo bram-
bory, kdo bude fidit Porsche a kdo bude jezdit autobusem.

Hospodateni se spolecenskymi zdroji je dilezité proto, Ze jsou vzdcné. Vzicnost
znamend, Ze spole¢nost nemilZze kaZzdému poskytnout vie, co by si pril. Stejné tak jako se
v domdcnosti nedostdva kazdému vie, co by chtél, ani spole¢nost neni s to kazdému do-
prat takovou Zivotni droven, po které touZi.

Ekonomie se pak zabyva studiem, jak spole¢nost své vzicné zdroje obhospodatuje. Ve
vesiné spolecnosti nejsou zdroje alokoviny rozhodnutim jednoho centrilniho planovace, ale
kombinacf jednani milionti domécnosti a firem. Ekonomové tedy studuji, jak se lidé rozho-
duji: kolik hodin budou pracovat, co si koupi, kolik usetfi a jak budou své dspory investovat.
Ekonomové také studuiji, jak na sebe lidé vzajemné puasobi a jaky je vysledek této interakce.
Kupiikladu zkoumaji interakci velkého poctu kupuijicich a prodavajicich, ktefi ovliviiuji cenu,
za kterou se statek proddvd, a mnoistvi, které se proda. V neposledni fadé analyzuji ekono-
mové také tlaky a tendence, které ovliviiuji ekonomiku jako celek. Sem spada kupiikladu rast
priumérného pifjmu, zkoumani ¢asti populace, kterd nemiiZe nalézt praci, &i tempo rdstu cen.

Ackoliv ma studium ekonomie mnoho forem, tento obor sjednocuje nékolik ustied-
nich myslenek. Zbytek této kapitoly vénujeme deseti principiim ekonomie. Tyto principy se bu-
dou objevovat v celé knize a seznamujeme vds s nimi zde proto, abyste si ujasnili, o ¢em

vlastné ekonomie je.

vzécnost

spolecenské prostiedky jsou ome-
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32 1. &st Uvod

Jak se lidé rozhoduiji

Co znameni slovo ,ekonomika“, neni Zddnym tajemstvim. At mluvime o ekono-
mice Los Angeles, Spojenych statti nebo celého svéta, ekonomika je jednodude skupina
lidi, ktefi 7iji ve vzdjemné interakci. A jelikoZ chovini ekonomiky odraZi chovani jednot-
livct, ktefi danou ekonomiku tvofi, naje studium ekonomie za¢ne ¢tyfmi principy indi-

vidualniho rozhodovani.
Prvni princip: Lidé voli mezi alternativami

Prvni lekce o rozhodovini je shrnuta v piislovi: ,Nic neni zadarmo.“ Chceme-li zis-
kat véc, na které nam zileZi, oby¢ejné se musime vzdat jiné véci, na které nam oviem také
zilezi. Proces rozhodovani vyzaduje sménu jednoho cile za druhy.

Vezméme si studentku, kterd se musi rozhodnout, jak alokovat sviij nejcennéjsi sta-
tek — svilj ¢as. MuZe velkery svijj ¢as vénovat studiu ekonomie; nebo miiZe viechen sviij ¢as
vénovat psychologii; miiZe také sviij ¢as rozdélit mezi tyto dva obory. KaZdou hodinou, kdy
studuje jeden pfedmét, se vzdiavd moznosti studovat pfedmét druhy. Kazdou hodinou,
kdy studuje, se vzdava hodiny spanku, hodiny jizdy na kole, sledovini televize nebo ho-
diny brigady, kde by si mohla vydélat trochu kapesného navic.

Nebo si vezméme rodice, ktefi se rozhoduji, jak utratit sviij rodinny pfijem. Mohou
si koupit jidlo, oble¢eni nebo zaplatit rodinnou dovolenou. Mohou také &ast rodinného
pfijmu 3etfit na dichod nebo mohou dspory pouzit na vzdélani svych déti. Rozhodnou-li
se utratit jeden dolar navic za ndkup jednoho druhu zboZi, maji o jeden dolar mén€ a ne-
mohou jej utratit za jiné zboZi. )

Jsoui lidé seskupeni ve spole¢nosti, ¢elf jinému druhu alternativnich rozhodnuti.
Klasickym piikladem je volba mezi ,zbranémi a maslem*“. Cim vice budeme investovat do
obrany naSich hranic pied nepfitelskou agresi (zbrané), tim méné prostfedkli ndm
zbude na vydaje na osobni spotfebu a na zvySeni na3f Zivotni tirovné (maslo). Dalsi dile-
Zitou alternativni volbou v moderni spoleénosti je rozhodovini mezi ¢istym ovzdusim a vy-
sokou trovni piijmu. Zikony, které po firmach pozaduji omezeni emise zplodin, zvy$uji
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cenu produkce zboZi a sluZeb. Kviili témto vy$§im ndkladim vyroby budou mit firmy nizs{

Ty vy o

zisk, budou platit niZ8i mzdy, i¢tovat vy$§i ceny nebo néjakou kombinaci téchto tfi vari-

v v

ant. A tak, i kdyZ nam zakony regulujici znecisténi piirody poskytuji Cistsi Zivotni prostiedi
a spotfebitelti.

Dalsi alternativou, pied kterou je spolenost postavena, je rozhodovani mezi efek-
tivnosti a rovnosti. Efektivnost znamend, Ze spolecnost maximdilné vyuZzivd své€ vzacné
zdroje. Rovnost znamend, Ze prosp&ch plynouci z téchto zdrojti je spravedlivé rozdélovan
mezi ¢cleny spolecnosti. Jinymi slovy, efektivnost popisuje velikost ekonomického kolace
a rovnost popisuje, jak je tento koldé rozdélen. Pii tvofeni vlddni politiky se Casto stavd, Ze
si tyto dva cile vzijemné odporuji.

Vezméme si napiiklad politiku zamé&fenou na spravedlivéjii rozdéleni ekonomic-
kého blahobytu. Nékteré takové programy, jako jsou napiiklad systém socidlniho zabez-
peceni nebo pojiiténi v nezaméstnanosti, se snazi pomoci tém ¢lentim spole¢nosti, ktefi
to nejvice potfebuji. Jiné programy, jako je napiiklad daii z pi{jmu jednotlivce, pak po fi-
nan¢né uspéinéjsich pozaduji, aby pfispivali na podporu vlddy vice neZ ostatni. Ackoliv
takovéto programy jsou z hlediska rovnosti skute¢né vyhodnéjsi, jejich cena spocivd ve



zmenseni efektivnosti. Pokud se vidda rozhodne pferozdélovat pifjem od bohatych k chu-
dym, redukuje tim odménu za pilnou praci; takovy program ma pak za nasledek, Ze lidé
pracuji méné a vytvaieji méné statki. Jinymi slovy, pokousi-li se vldda rozdélovat ekono-
micky kold¢ blahobytu na spravedlivéjsi kousky, kola¢ se tim zmens3uje.

Samotné uvédoméni, Ze lidé voli mezi alternativami, ndm jesté nesta¢i k tomu, aby-
chom byli schopni fici, jakd rozhodnuti lidé uéini nebo jaka by ucinit méli. Nase stu-
dentka by neméla zanechat studia psychologie pouze proto, Ze toto rozhodnuti by ji
umoznilo vénovat vice ¢asu studiu ekonomie. Spole¢nost by neméla pfestat chranit své
prostiedi pouze kvili tomu, Ze regulace v zdjmu ochrany Zivotniho prostiedi snizuji Zi-
votni droveil. Chudi by neméli byt zapomenuti jen proto, Ze pomoc chudym umensuje
pracovni pobidky. I:Ijgnléné uznani role volby mezi alternativami je dtileZité, nebot lidé se

budou snadnéji rozhodovat, budou-li rozumét moZnostem, které se jim nabizeji.

Druhy princip: Cena véci se rovna tomu, ¢eho se vzdéte pro jeji ziskani

ProtoZe lidé musi ¢elit volbdm mezi alternativami, rozhodovini zahrnuje porov-
nénf ndkladd a uZitku alternativnich moznosti. V. mnoha piipadech viak cena jedné moz-
nosti neni vidy tak zfejmd, jak se miZe na prvni pohled zdait.

Vezméme si napiiklad rozhodovini o tom, zda studovat na vysoké 8kole. UZitek ze
studia na vysoké 8kole je intelektudlni obohaceni a Zivotni drdha s mnohem lep$im pra-
covnim uplatnénim. Jakd je vSak cena? Pfi hleddni odpovédi na tuto otdzku byste mohli
byt v pokuSeni odpovédét tak, Ze sectete penize, které vydavite na studia, knihy, kolej
a stravné. Tato agregace viak ve skute¢nosti vérné nereprezentuje viechny véci, kterych se
vzdavite v diisledku jednoho roku studia na vysoké §kole.

Prvni problém s touto odpovédi spociva v tom, Ze zahrnuje poloZky, které ve sku-
te¢nosti nejsou cenou studia na vysoké skole. I kdybyste piestali studovat, i nadale byste
museli mit misto, kde byste mohli pfespat, a i nadale byste museli platit za stravu. Ubyto-
vani a strava by byly cenou za studium pouze v piipadé, Ze by byly na vysokoskolské padé
draZsi nez kde jinde. Ve skute¢nosti to vSak ¢asto byva tak, Ze ndjemné za kolej a stravné
na vysoké Skole byva levnéjsi neZ ndjemné a strava mimo kolej. V takovém pfipadé tispory,
které ugetfite na nidjemném a stravé, jsou jednim z uZitka studia vysoké 3koly.

Druhy problém s touto kalkulaci spo¢ivad v tom, Ze piehliZi nejnakladnéjii véc spo-
jenou s navitévovanim vysoké §koly — vas ¢as. Budete-li travit rok chozenim na pfednasky,
¢tenim ucebnic a psanim praci, nemuiZete stejny ¢as stravit praci v zaméstnani. Pro vét§inu
student je mzda, které se vzdali, aby mohli studovat, nejvétsi ndkladovou polozkou bé-
hem jejich studia.

Ndéklady prileZitosti urcité véci se rovnaji tomu, ¢eho se vzdite pro jeji ziskani.
Kdykoliv se nékdo rozhoduje, napfiklad o tom, zda navitévovat univerzitu, mél by brat
v iivahu ndklady piileZitosti, které doprovizeji kazdé mozné rozhodnuti. Vét§inou si viak
toho védom je. Nadani atleti, ktefi si mohou vydélavat miliony, pokud by prestali studo-
vat a zacali profesiondlné hrat, si jsou dobi'e védomi toho, Ze jsou pro né niklady piilezi-
tosti studia velice vysoké. Neni proto piekvapivé, Ze se casto rozhodnou, Ze uZitek ze stu-
dia neni dostate¢né velky na to, aby pievazil naklady.

néklady pFilegitosti

Ceho se vzddle pro ziskdni dané

véci
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TFeti princip: Racionalni lidé mysli v meznich velié¢inach

Mnoho z Zivotnich rozhodnuti v sobé obsahuje malé dodate¢né piizplisobovani jiz
naplanovanych krokd. Ekonomové je nazyvaji meznimi zménami. V mnoha situacich se
budou lidé rozhodovat nejlépe, budou-li uvazovat v rdmci téchto meznich veli¢in.

Vezméme si napiiklad situaci, kdy se vas vas piitel zeptd na radu ohledné toho, jak
dlouho mai jesté studovat. Zacnete-li pfed nim porovnavat zivotni vyhlidky ¢lovéka s titu-
lem PhD a ¢lovéka s nedokonéenym zdkladnim vzdélanim, vas piitel si velice brzy za¢ne
stéZovat, Ze mu v jeho rozhodovani piili§ nepomahate. Je pravdépodobné, Ze vas pritel uz
néjakym vzdélinim prosel a Ze se tedy nyni rozhoduje, zdali studiem stravi jeden ¢i dva
roky navic. Aby se mohl dobie rozhodnout, potiebuje mit informace o dodate¢nych pri-
nosech, které by mu poskytl rok studia navic, a o dodate¢nych nakladech, které by to ob-
naselo. Teprve porovnianim téchto meznich pfinosti a meznich niakladi miZe posoudit,
zdali dalsi rok studia za to stoji, ¢i nikoliv.

Jako dalsi pfiklad toho, jak lidem uvaZovani v meznich veli¢indch pomdha pfi roz-
hodovani, mizeme uvést chovani leteckych spole¢nosti pii ur¢ovani ceny letli ,na posledni
chvili“. Pfedpoklidejme, Ze let dvousetmistného letadla z jednoho pobiezi Ameriky na
druhé stoji leteckou spolecnost 100 000 dolard. V takovém piipadé je primérnd cena
jedné letenky 100 000,200, coZ je 500 dolari. To by nds mohlo svadét k zavéru, Ze by dana
leteckd spole¢nost neméla nikdy prodat letenku za méné nez 500 dolarii.

Letecka spole¢nost viak muzZe zvysit své zisky, bude-li uvazovat v meznich velici-
nich. Pfedpoklddejme, Ze letadlo je tésné pred odletem a na palubé je stdle deset volnych
mist. Na leti$ti je cestujici, ktery je za letenku ochoten zaplatit 300 dolarid. Ma mu ji le-
tecka spolecnost prodat? Samoziejmé Ze ano. Jsou-li v letadle volna mista, ndrast ndklada
na jednoho dodate¢ného cestujiciho je minimdlni. Prestoze prumérnénaklady na jednu le-
tenku jsou 500 dolart, mezni naklady se rovnaji jednomu sicku ofiskt a plechovce coca-
coly, které dodate¢ny pasazér zkonzumuje. Staéi, aby dodatecny cestujici zaplatil vice, nez
jsou mezni naklady, a spole¢nosti se vyplati mu letenku prodat.

Jak ukazuji tyto pfiklady, jednotlivci i firmy se rozhoduji lépe, pfemysleji-li v mez-
nich veli¢iniach. Raciondlni subjekt krok provede tehdy a pouze tehdy, kdyz mezni pfinos

prevysi mezni naklady.
Ctvrty princip: Lidé reaguji na pobidky

Jelikoz se lidé rozhoduji na zdkladé porovnavini nakladd a pfinost, jejich chovani
se miZe zménit, zméni-li se naklady ¢i pfinosy. To znamend, Ze lidé reaguji na pobidky.
Stoupne-li naptiklad cena jablek, lidé se rozhodnou jist vice hrusek a méné jablek, protoze
cena jablek je nyni vy3§i. Na stejnou zménu reaguji vlastnici jable¢nych sadi tak, Ze naji-
maji vice pracovniktt na sklizeil jablek, protoZe prodavat jablka je nyni vynosnéjsi.

Kli¢ova role pobidek jako determinanty rozhodovani je ddleZita pro ty, ktef{ vytva-
teji vefejnou politiku. Vefejné politiky ¢asto méni ndklady a pfinosy jednotlivych soukro-
mych rozhodnuti. Opomenou-li politici tivahu, jaké dopady mtiZze mit zména pobidek na
chovini lidi, vysledey‘k jejich politiky mtZe byt tplné jiny, neZ jaky zamysleli.

Jako piiklad takovychto nezamyglenych dusledk si uvedme vefejnou politiku tyka-
jici se bezpe¢nostnich pasi a bezpe¢nosti automobilil. V roce 1950 mélo bezpecnostni pasy
jen malo automobild. Dnes je maji viechny a diivodem této zmény je vefejnd politika. Na
konci $edesatych let vyvolala kniha Ralpha Nadera Nebezpecné za kaZdé rychlosti vefejny zdjem



o problematiku bezpecnosti automobilii. Kongres na tuto situaci reagoval tak, Ze po vyrob-
cich automobilii poZadoval, aby pfijali fadu bezpec¢nostnich opatfeni, z nichz jednim bylo
zavedeni povinnosti umistit bezpecnostni pasy do viech nové vyrobenych automobilt.

Jak ovlivituje zdkon o povinnych bezpeénostnich pasech bezpe¢nost automobil?
Piimy dopad je ziejmy. Budou-li v autech bezpecnostni pasy, bude je pouzivat vice lidi
a pravdépodobnost pieZiti automobilové nehody bude vyssi. Bezpeénostni pasy chrani
nase Zivoty. Tento pfimy dopad bezpeénostnich pdsti na bezpe¢nost silni¢niho provozu
motivoval Kongres, aby takovy zakon zavedl.

Avsak abychom si plné uvédomili dopad takového zdkona, musime mit na mysli, ze
lidé méni své chovdni na zdkladé pobidek, které se naskytaji. V tomto piipadé je rele-
vantnim chovdnim rychlost a opatrnost, se kterou fidi¢i svd vozidla fidi. Jezdit pomalu
a opatrné je ndkladné, protoZe to vyZaduje vice ¢asu a energie. Kdyz se lidé rozhoduji, jak
bezpeéné budou jezdit, raciondlné porovnavaji mezni pfinos z pomalé€ jizdy s meznimi na-
klady. Budou fidit pomaleji a opatrnéji, pokud bude prospéch ze zvySené bezpelnosti
velky. To vysvétluje, proc¢ lidé jezdi opatrnéji na namrzlé vozovce nez na vozovce suché.

Nyni zvaZme, jaky vliv bude mit zdkon o bezpecnostnich pasech na raciondlniho 1i-
dice, ktery zvazuje nadklady a prinosy. Bezpe¢nostni pasy vedou k tomu, Ze nehody jsou
pro fidi¢e méné nakladné, protoze snizuji pravdépodobnost smrtelného drazu. Tim z4-
kon o bezpecnostnich pdsech zmen3uje vyhody pomalé a opatrné jizdy. Lidé budou rea-
govat na bezpe¢nostni pdsy stejné, jako by reagovali na vylepSeni povrchu vozovek — bu-
dou jezdit rychleji a méné opatrné. Kone¢nym vysledkem zdkona o bezpeénostnich
pdasech je tedy vyssi pocet silni¢nich nehod.

]ak tento zakon ovlivﬁuje poéet smrteln}fch nehod? Ridiéi kteff se pf"ipoutaji
efekt je tedy nejasny. Mimo to, snizeni bezpecnostl v fizeni ma zfejmy negativni dopad na
chodce (a na tidice, ktefi se pfi jizdé nepoutaji). Jsou timto zdkonem vystaveni vétsimu
nebezpedi, protoze pravdépodobnost nehody je nyni vy3i, ale jejich Zivot neni chrinén
bezpetnostnim pdsem. Zikon o bezpe¢nostnich pasech mél tedy za nasledek vétsi umre-
nost chodcii pfi automobilovych nehodich.

Na prvni pohled se cely nas Vyldad.o pobidkich vyplyvajicich z bezpe¢nostnich pasu
muZe jevit jako pouhd spekulace. AvSak ¢lanek ekonoma Sama Peltzmana, publikovany
vroce 1975, poukazuje na to, Ze bezpeénostni zakony skute¢né pfinesly mnoho z vy3e po-
pisovanych dusledki. Podle Peltzmanovych fakt mély tyto zdkony sice za nasledek méné
smrtelnych havdrii, ale celkové havirii pfibylo. Kone¢nym vysledkem byla nepatrna zména
v umrtnosti fidi¢i a narast poctu chodct, kteff zemfeli pii srdZce s automobilem.

Peltzmanova analyza bezpecnosti automobilll je pouze jednim piikladem prin-
cipu, Ze lid€ reaguji na pobidky. Mnoho pobidek, kterymi se ekonomové zabyvaji, jsou
jednodussi nez pravé probrané zikony o bezpe¢nosti silni¢niho provozu. Napiiklad ni-
koho neprekvapi, Ze vysledkem zvy§eni dani uvalenych na jablka je, Ze lidé kupuji méné
jablek. Nicméné, jak jsme vidéli v piikladé s bezpe¢nostnimi pasy, ne viechny programy
maji pfedem zfejmy ucinek. Pfi analyze jakéhokoliv politického programu musime brat
na védomi nejen piimé dopady, alei dopady nepiimé, kter€ se projevujiv reakcich na po-

mTud dand politika zméni pobldky, bude mlt za nasledek i zménu chovam lidi.

Maly test

Struéné vyjmenuijte a vysvétlete &tyfi principy individudlniho rozhodovaciho procesu.
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36 1. &ast Uvod

Jak probihaiji interakce mezi lidmi

Prvni ¢tyfi principy, které jsme rozebirali vySe, se zabyvaly tim, jak se lidé rozhoduji.
V pribéhu naseho Zivota poznivame, Ze mnoho nasich rozhodnuti ovliviiuje nejen nis, ale
i jiné lidi. Nésledujici tfi principy se zabyvaji tim, jak mezi lidmi probihaji interakce.

Paty princip: Obchodovéanim si mohou polepsit obé strany

Jisté jste se jiz doslechli, Ze Japonci jsou z hlediska svétové ekonomiky konkurenty
Spojenych stath americkych. Z jistého hlediska je to tak, nebot mnoho stejhich statkt vy-
rdbéji americké i japonské firmy. Ford a Toyota soupefi o stejné zdkazniky na trhu auto-
mobili. Compaq a Toshiba soupefii o stejné zdkazniky na trhu osobnich poditaca.

Presto 1ze snadno upadnout v omyl, pfemyslime-li o konkurenci mezi zemémi. Ob-
chodovéani mezi Spojenymi stity a Japonskem neni jako sportovni klani, kde jedna strana
vyhrava na tkor strany druhé. Ve skute¢nosti opak je pravdou: tim, Ze dvé zemé spolu ob-
choduji, maze si polepsit kazda z nich.

K pochopeni tohoto principu je dobré si uvédomit, jak obchodovani ovlivituje vasi
rodinu. Hleda-li ¢len vasi rodiny zaméstnéni, konkuruje jinym ¢lentim jinych domicnosti,
ktefi také hledaji praci, a ti zase konkuruji jemu. Rodiny spolu také soupefi, kdyz naku-
puji, protoze kaZda rodina chce nakoupit nejlepsi zboZi za nejniZsi ceny. V jistém smyslu
tedy kazda rodina v dané ekonomice soutéZi s ostatnimi rodinami.

Pres viechno toto soutéZeni by nebylo vasi rodiné lépe, kdyby Zila v izolaci od ro-
din ostatnich. Kdyby to uéinila, musela by si péstovat své vlastni potraviny, §it si vlastni ob-
le€eni a sama si postavit dim. Je tedy ziejmé, Ze na tom vase rodina bude lépe, kdyz s ji-
nymi obchoduje. Obchod umoziiuje specializaci kazdého jednotlivce v ¢innostech, které
dovede nejlépe — at je to zemédé&lstvi, §iti nebo stavebnictvi. Obchodovani s druhymi
umoziiuje lidem nakupovat vétsi §kilu zboZi a sluzeb pfi nizsich cenéch.

Zemé, podobné jako rodiny, jsou na tom lépe, kdyz spolu navzdjem obchoduji. Ob-
chodovini zemim umoinuje, aby se specializovaly v tom, v ¢em jsou nejlepsi, a uZivaly
vétsi mnozstvi statki a sluZeb. Japonci stejné tak jako Francouzi, Egyptané ¢i Brazilci jsou,

v rdmci svétové ekonomiky, stejnou mérou nasimi partnery jako soupefi.

Sesty princip: Trhy jsou obvykle dobrym zpisobem organizace
ekonomické aktivity

Piad komunismu v Sovétském svazu a v zemich vychodni Evropy se da povaZovat za
nejdiilezitéjsi zménu ve svété v druhé poloviné 20. stoleti. Komunistické zemé fungovaly
na zdkladé premisy, Ze centrilni planovaci méli nejlepsi dispozice k tomu, aby Fidili eko-
nomickou aktivitu zemé. Tito planovaci rozhodovali, jaké zboZi se bude vyrabét a jaké
sluzby poskytovat, jaké mnoZstvi zboZi se bude vyrabét, kdo je bude vyrdbét a kdo spotie-
bovavat. Teorie stojici za centridlné plinovanou ekonomikou byla takovi, Ze pouze vlada
je s to organizovat ekonomickou aktivitu tak, aby rostl ekonomicky blahobyt zemé jako
celku.

Dnes vétiina zemi, které kdysi byly centrilné fizené, tento systém opustila a snaZi
se transformovat v trzni ekonomiky. V trini ekonomice je rozhodovini centralniho pla-
novace nahrazeno rozhodovanim miliont firem a domacnosti. Firmy se rozhoduji, koho
zaméstnat a co vyrdbét. Domécnosti se rozhoduiji, pro jaké firmy budou pracovat a co si



za svlij piijem koupi. Tyto firmy a domécnosti vstupuji do interakce na trhu, kde je jejich
rozhodovéni vedeno cenami a individudlnimi z4jmy.

Na prvni pohled je tspéch trinich ekonomik zaraZejici a prekvapivy. Zddlo by se,
ze decentralizovana rozhodnuti milioni domdacnosti a firem, které sleduji sviij vlastni za-
jem, musi vyustit v chaos. Piesto tomu tak neni. Trini ekonomiky se ukazaly byt neoby-
cejné 1ispéiné ve schopnosti orgahizovat ekonomickou aktivitu zpisobem, ktery zvy$uje
vieobecny ekonomicky blahobyt.

Ve své knize Bohatstvi ndrodii, vydané v roce 1776, u¢inil ekonom Adam Smith nej-
vyznamnéjsi objev v celé ekonomii. Domdécnosti a firmy se ve vzdjemné interakci na trzich
chovajf tak, jako by byly vedeny,neviditelnou rukou®, ktera je vede k zadoucim vysledkim
fungovani trhu. Jednim z nasich cili v této knize bude porozumét tomu, jak tato nevidi-
telnd ruka provadi své kouzlo. Pfi dal$im studiu ekonomie se naudite, Ze ceny jsou na-
strojem neviditelné ruky, kterym fidi ekonomickou aktivitu. Ceny odraZeji jak hodnotu,
kterou spolecnost v daném statku vidi, tak niklady, které spole¢nost musi vynaloZit, aby
statek vyrobila. JelikoZ domdcnosti a firmy pii rozhodovini, co koupit a co prodat, hledi
na cenu, berou tim v tvahu, aniz by si to uvédomovaly, spolecensky prospéch a ndklady
svého rozhodnuti. V dtsledku toho ceny vedou rozhodnuti jednotliveti k dosazeni vysled-
ki, které v mnoha piripadech maximalizuji blahobyt spolecnosti jako celku.

Ze schopnosti neviditelné ruky usmértiovat hospodaiskou aktivitu vyplyva zavainy
dtisledek: kdy# vldda brani cendm, aby se pfirozené piizpuisobovaly nabl’dcé a poptdvce,

“zabratiuje tim schopnosti neviditelné ruky trhu koordinovat miliony domacnosti a firem,

\f)uji alokaci zdroji: dané deformuji ceny a tim rozhodnuti domacnosti a firem. Rovnéz
vysvétluje jesté véwsi 8kodu, kterou zapricifiuji hospodaiskopolitickd opatieni spojeni
s pfimou regulaci cen, jako je regulace ndjemného. A vysvétluje rovnéz sethani komu-
nismu. V komunistickych zemich nebyly ceny determinovdny na trhu, ale byly diktovany
centrdlnimi pldnovadi. Tito planovaci postradali informace, které se odrazeji v cendch,
kdyZz mohou ceny svobodné reagovat na trini sily. Centralni plinova¢i selhali, protoze se

snaZili fidit ekonomiku s jednou rukou svizanou za zidy - s neviditelnou rukou trhu.

Sedmy princip: Viady mohou nékdy zlepsit vysledky fungovéni trhu

Prestoze trzni systém obycejné byva dobrym zpusobem organizace ekonomické ak-
tivity, ma toto pravidlo nékteré vyjimky. Vldda ma dva dobré duvody k zasahovini do eko-
nomiky: podporu ekonomické efektivnosti a podporu rovnosti. To znamend, Ze vétiina
politickych programii se zaméiuje bud na zvétSeni velikosti ekonomického kold¢e, nebo
na zménu jeho rozdélovani.

Neviditelnd ruka vétSinou vede trhy tak, aby alokovaly své zdroje efektivné.
Nicméné se z riznych diivodi stdva, Ze neviditelnd ruka obc¢as nefunguje. Ekonomové
pouZivaji k popisu situace, ve které trhy samy o sobé nejsou schopny zdroje efektivné alo-
kovat, termin selhani trhu.

Jednim z moZnych pfticin selhdni trhu jsou externality. Externalita je vicinek jed-
nani jedné osoby na blahobyt druhé nezii¢astnéné osoby. Klasickym piipadem je zneéis-
téni vzduchu. Neponese-li chemicka tovdrna veskeré naklady spojené s koufem, ktery vy-
pousti, bude ho pravdépodobné emitovat piili§ mnoho. V tomto piipadé¢ mizZe vlada
zvysit ekonomicky blahobyt regulaci ochrany Zivotniho prostiedi.

Dalsi z moZnych pficin selhani trhu je trZni sila. Trzni sila oznaduje schopnost jedné

selhani trhu
situace, pii niz trh ponechany
sdm sobé nedokdze alokovat

zdroje efektivné

externalita

ucinek jedndni jedné osoby na bla-

hobyt druhé nexicastnéné osoby
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trini sila

schopnost jednoho ekonomického
aktéra (nebo malé skupiny ak-
térii) podstatné ovlivnit trini

ceny

38 1. &ast Uvod

osoby (nebo malé skupiny) nezidoucim zpusobem ovliviiovat trZni ceny. Predstavte si si-
tuaci, kdy v jednom mésté je pouze jedna studna, ale vodu z ni potiebuji viichni obyvatelé.
Vlastnik studny ma trzni silu — v tomto piipadé monopol — na prodej vody. Vlastnik studny
neni subjektem tvrdé konkurence, jejimz prostfednictvim neviditelnd ruka v normdlnich
situacich drzi individudlni zajmy aktérti na uzdé. Naucite se, Ze se v tomto pfipadé muze
potencidlné zvysit ekonomicka efektivnost regulaci cen, které si monopolista uctuje.

V otézce rozdélovani ekonomické prosperity je neviditelna ruka jesté¢ méné schopna

rabét statky, za které€ majf ostatni lidé zdjem platit. Nejlepsi svétovy hra¢ basketbalu si vydéld
vice nez nejlepdi Sachovy hra¢ jednoduse proto, Ze lidé jsou ochotni platit vice za sledd{%ﬂi
basketbalového turnaje nez sachového. Neviditelnd ruka hezaruéuje kazdému dostatek
jidla, decentni obleceni a adekvatni zdravotni péci. Cilem mnoha vefejnych politik, jako je
napiiklad dan z pf{jmu nebo systém socidlniho zabezpecenti, je dosahnout rovnéjsiho roz-
déleni ekonomického blahobytu.

Rekneli se, ze vlady mohou zlepsit vysledky fungovani trhu, neminf se tim, Ze to vla-
dy tak vidy ¢ini. Vefejnd sprava neni spravovana andély, ale politickymi procesy, které majf
k dokonalosti daleko. Ob¢as jsou politické programy vytvafeny tak, aby odmeénily politicky
mocné. Nékdy jsou délany s nejlepsimi imysly lidmi, ktef{ viak nejsou dostatecné infor-
movéni. Studium ekonomie vdm kromé jiného pomuize posoudit, kdy je vladni politika
ospravedlnitelnd podporovanim efektivnosti nebo rovnosti a kdy tomu tak neni.

Maly test

Vyimenuijte a struéné vysvétlete i principy popisuijici ekonomické interakce.

Jak funguje ekonomika jako celek

Zacali jsme vykladem toho, jak se rozhoduji jednotlivci, a poté jsme se zaméfili na
jejich vzdjemné interakce. VeSkera tato rozhodnuti a interakce dohromady tvoii ,ekono-

miku®. Posledni tfi principy se zabyvaji fungovanim ekonomiky jako celku.

Osmy princip: Zivotni Groveih zemé zavisi na jeji schopnosti vyrabét
statky a sluiby

Rozdily v Zivotni drovni riznych zemf svéta jsou ohromujici. V roce 1996 byl ro¢ni
ptijem primérného Americana zhruba 25 000 dolard. Ve stejném roce si pramérny
Mexi¢an vydélal zhruba 7 000 dolard za rok. Obyvatel Nigérie vydélal 1 500 dolarii. Neni
pfekvapuijici, Ze tyto velké rozdily v prdmérnych piijmech se riiznym zpiisobem odrazeji
na Zivotni urovni. Obyvatelé zemi s vysokym piijmem majf vice televizi a aut, lepsi stravu
a zdravi a del§f oc¢ekdvanou délku Zivota nez obyvatelé zemi s nizkym pifjmem.

Zmény v Zivotni drovni v priabéhu ¢asu jsou také obrovské. Ve Spojenych stitech
rostly pi{jmy zhruba o 2 % ro&né (po dpravé o zmény Zivotnich ndklad®). Timto tempem
se zdvojnasobi primérny pifjem kazdych 35 let. V nékterych zemich byl ekonomicky riist
jesté rychlejsi. Naptiklad v Japonsku se primérny pfijem zdvojnisobil za poslednich dva-
cet let, v Jizni Koreji za deset.

Cim lze vysvétlit velké rozdily v Zivotni tirovni mezi zemémi a v priibéhu &asu?

Odpovéd je prekvapiveé jednoduchd. Témér veskeré rozdily v Zivotn{ drovni Ize pficist roz-



diliim v produktivité — to znamend v mnoZstvi statkt a sluzeb vyrobenych za hodinu pra-

covniho &asu. V zemich, kde pracos
ku éasu:;?r;ﬁ%;: vétsina lidf uzivat vysokou Zivotni uroveri; v zemich, kde jsou pracovnici
méné produktivn{, musi vétina obyvatel 7it ve skrovnéjsich podminkéch. Podobné tempo
ristu produktivity zemé uréuje tempo rdstu primérného piijmu.

Zakladn{ vztah mezi produktivitou a Zivotni tirovn{ Jje jednoduchy, ale ma daleko-
sdhlé¢ dusledky. Je-li vykonnost primarni{ determinantou Zivotni urovné, jiné vlivy musi mit
az druhoradé misto. Mohli bychom napiiklad byt v pokuseni ptipsat riist Zivotnf tirovné
americkych pracovniki za posledni stoleti odboraftim nebo zikonu o minimalni mzdé.
Opravdovym hrdinou americkych pracovnikii viak je jejich rostouci produktivita. Jako
dal§i pfiklad miZeme uvést tvrzeni nékterych komentitort, e zvySend konkurence
Japonska a jinych zemf vysvétluje pomaly rist dichodii v USA v poslednich letech. Pravym
nepfitelem vSak neni konkurence ze zahranici, ale stagnace rastu produktivity ve
Spojenych stitech.

Vztah mezi produktivitou a Zivotni trovni ma také vizny dopad na vefejnou poli-
tiku. Pfi tivaze, jak mize politicky program ovlivnit Zivotni droven, se stava klicovou otdzka,
Jjak bude tento program ovliviiovat schopnost vyrabét statky a sluzby. Aby Zivotni droveti
rostla, musi se politici snazit zvysit produktivitu tim, Ye zajisti pracovnikim dobré vzdélani,
kvalitni nastroje k vyrobé statkd a sluzeb a pfistup k nejlepsi dostupné technologii.

Napiiklad v poslednim desetileti se ve Spojenych stitech hodné diskutovalo
o schodku vlddniho rozpoétu — vladni vydaje prevlidly nad vladnimi piijmy. Jak uvidime
pozdéji, nejvice znepokojeni ohledné rozpoctového schodku plyne z neptiznivého do-
padu na produktivitu. Pottebuje-li vldda financovat rozpoctovy schodek, piij¢uje si na fi-
nancnich trzich, podobné Jjako si pijéuje student, ktery potiebuje zaplatit vydaje na stu-
dium na vysoké Skole, nebo firma, kter4 si pujcuje, aby zaplatila za novou tovarnu. Vlidni
pijcky, které slouzf k zaplaceni rozpo&tového schodku, redukuji mnozstvi penéz, které
byly k dispozici jinym vyp@jéovateliim. Rozpottovy schodek tim snizuje investice jak do
lidského kapitilu (studentovo vzdélani), tak do fyzického kapitdlu (vybaveni firmy).

Jelikoz niZsi investice v soucasnosti znamenaji nizsf produktivitu v budoucnosti, je rozpoc-
tovy schodek vieobecné povazovin za faktor, ktery sniZuje riist Zivotni drovné.

Co na tom, Ze to stdlo 68 centd, kdyz jste se postavil do fronty — ted to stoji 74 centil,

nici vyrabé&ji velké mnozstvi statkii a sluzeb za jednot-

produktivita
mnoZstui statki a stuzeb vyrobe-

nych za hodinu pracovniho casu
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inflace

vzriist celkové hladiny cen v eko-

nomice

Phillipsova kiivka

krdtkodobd volba mezi inflaci

a nezaméstnanosti
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Devaty princip: Tiskne-li viada pFili§ mnoho penéz, ceny stoupaiji

V lednu 1921 stily v Némecku noviny 0,30 marky. Za necel€é dva roky, v listopadu
1922, stdly stejné noviny 70 000 000 marek. Veskeré ostatni ceny v ekonomice rostly po-
dobnym tempem. Tato epizoda je historicky jednim z nejdramati¢téj$ich pfikladt inflace,
vzrustu celkové hladiny cen v ekonomice.

PrestoZe Spojené stity nezaZily inflaci ani zdaleka podobnou té, kterd nastala ve
dvacidtych letech v Némecku, byla inflace ¢as od ¢asu i zde ekonomickym problémem.
Napiiklad v pribéhu sedmdesitych let se celkovd hladina cen vice nei zdvojndsobila
a prezident Gerald Ford ji nazval ,vefejnym nepiitelem ¢islo jedna“. Naopak v devadesa-
tych letech byla inflace okolo 3 % ro¢né; timto tempem by trvalo dvacet let, nez by se ceny
zdvojnasobily. ProtoZe inflace ptindsi spolecnosti riizné néklady, udrzovani nizké miry in-
flace je cilem politikti na celém svété.

Co zpusobuje inflaci? Ve vétsiné piipadh pretrvavajici inflace se nakonec ukaZe, ze
inflace m4 stejného vinika — rast mnoistvi penéz. Vytvari-li vldda velké mnozstvi narodni
mény, hodnota penéz klesd. Ve dvacitych letech v Némecku, kdyz se ceny kazdym mési-
cem ztrojndsobovaly, se i mnoZstvi penéz mési¢né ztrojndsobovalo. PiestoZe ve Spojenych
statech byl vyvoj méné dramaticky, vedl ke stejnym zavérim: vysoka inflace v sedmdesa-
tych letech byla doprovidzena rychlym ristem mnoZstvi penéz a nizkd inflace devadesa-

tych let byla doprovazena pomalym ristem mnozstvi penéz.

Desaty princip: Spoleénost je vystavena kratkodobé volbé mezi inflaci
a nezaméstnanosti

Je-li inflace tak jednodude vysvétlitelnd, pro¢ maji politici takové starosti, kdyZ se
snazi ekonomiku inflace zbavit? Jednim z dtvodd je prevlddajici domnénka, Ze sniZeni in-
flace zpusobuje dodasné zvy¥eni nezaméstnanosti. Tento alternativni vztah mezi inflaci
a nezaméstnanosti se nazyva Phillipsova kiivka, po ekonomovi, ktery tento vztah zkoumal
jako prvni.

Pfestoze mezi ekonomy zlistdvd Phillipsova kfivka kontroverznim tématem, vétSina
ekonomil dnes myslenku kratkodobého alternativniho vztahu mezi inflaci a nezé}}x/éstn_a-

nosti pfijima, Podle b&ného vysvétleni tento alternativni vztah vznika z pomalého pfi-
zptisobovani nékterych cen. Pfedpoklidejme napiiklad, Ze vlida se rozhodne sniZit
mnoZstvi penéz v ekonomice. V dlouhém obdobi bude jedinym vysledkem této politiky
sniZzeni celkové hladiny cen. Av§ak ne viechny ceny se piizpisobi okamZité. Maze trvat né-
kolik let, nez se podaif viem firmadm vytisknout nové katalogy, neZ se odbory dohodnou
na ustupcich a viechny restaurace vytisknou nové jidelnf listky. V tom piipadé se fikd, Ze
ceny jsou v kratkém obdobi nepruzné.

Jelikoz jsou ceny nepruiné, mnoho opatieni vladni politiky ma kratkodobé do-
pady, které se lisi od dopadi dlouhodobych. SniZi-li naptiklad vlida mnozstvi penéz, snizi
tim také mnoZstvi penéz, které lidi utrati. NiZ8i spotieba, kombinovana s vysokou ne-
pruznosti cen, snizuje mnoZstvi prodavaného zboZ a sluZeb. NiZi{ triby pak vedou firmy
k propousténi pracovnikil. Tak se tedy sniZenim mnoZstvi penéz docasné zvySuje neza-
méstnanost, dokud se ceny plné nepfizpisobi zméné.

Volba mezi inflaci a nezaméstnanosti je sice kratkodoba zileZitost, ale piesto muze
trvat nékolik let. Phillipsova kiivka je proto dulezitd pro pochopeni mnoha vyvojovych
tendenci ekonomiky. Zejména mohou z tohoto alternativniho vztahu politici téZit pouzi-



tim riznych ndstrojt, které jsou ekonomickym politikim k dispozici. Zménou vySe mnoz-
stvi vladnich vydaji, dani a mnoZstvi penéz, které vlada vytiskne, mohou politici kratko-
dobé ovlivnit kombinaci inflace a nezaméstnanosti v redlné ekonomice. JelikoZ jsou tyto
nastroje velice ucinné, je pfedmétem neutichajici diskuse, jak, a zdali viibec, je maji poli-
tici pouZivat k fizeni ekonomiky.

Maly test

Vyijmenujte a struéné vysvéllete ffi principy, které popisuji, jok se chovd ekonomika jako celek.

Zavér

Nyni jiZ tudite, o em ekonomie vlastné je. V nasledujicich kapitolach budeme roz-
vijet mnoho specifickych ndhledi na lidi, trhy a ekonomiky. Ovlddnuti téchto ndhledt
bude vyZadovat jisté sili, ale nenf to problém nepfekonatelny. Studium ekonomie je za-
loZzeno na nékolika zdkladnich myslenkach, které lze aplikovat na mnoho rozli¢nych pfi-

padt.
Tabulka 1-1
JAK SE LIDE ROZHODUJ{ 1. Lidé voli mezi alternativami. Deset principti ekonomie
. 2. Cena véci se rovna tomu, ¢eho se vzdate pro jeji
ziskani.
3. Raciondlni lidé mysli v meznich veli¢inich.
4. Lidé reagujf na pobidky.
JAK PROBIHAJf INTERAKCE 5.  Obchodovinim si mohou polepsit obé& strany.
MEZI LIDMI 6. Trhy jsou obvykle dobrym zpusobem organizace
ekonomické aktivity.
7. Vliddy mohou né&kdy zlepsit vysledky fungovani
trhu.
JAK FUNGUJE EKONOMIKA 8. Zivotni tiroveii zemé zdvisi na jeji schopnosti
JAKO CELEK vyrdbét statky a sluzby.
9. Tiskne-li vlada pfili§ mnoho penéz, ceny stoupaji.
10. Spolecnost je vystavena kratkodobé volbé mezi
inflacf a nezaméstnanosti.

V celé knize se budeme odvolavat na deset principii ekonomie, které jsme rozebrali
v této kapitole a shrnuli v tabulce 1-1. Kdykoliv tak uinime, ikonka ~ykfi¢niku“ se ukdze
na okraji stranky, tak jako je tomu nyni. Avak i na mistech, kde tato ikonka nebude, byste e
méli mit vykfi¢nik stdle na mysli. I nejsofistikovanéjsi ekonomick4 analyza je postavena na

deseti principech, které jsme vim pravé piedstavili.

Shrnuti

¢ Zikladni ponauceni tykajici se rozhodovaciho procesu o

je, Ze lidé &eli volbé mezi alternativnimi cili, Ze cena ja-
kéhokoli rozhodnuti se méfi pfileZitosti, které jste se
vzdali, Ze raciondln{ lidé se rozhoduji porovnavanim
meznich ndkladd a meznich pfinost a Ze lidé méni své

chovini v reakci na pobl’dkil, se kterymi se setkaji.

Zakladni pouceni o interakcich mezi lidmi spocivd v tom,
Ze obchod miiiZe byt prospé$ny pro ob¢ strany, ze trhy jsou
obvykle dobrym zptisobem, jak koordinovat obchod mezi
lidmi, a Ze vlady mohou potencidlné vysledky fungovani
trhu zlepit, vyskytme-li se néjaké selhéni trhu, nebo je-li vy-
sledek fungovani trhu rozdélen nespravedlive.

1. kapitola Deset principd ekonomie a4



Zikladni pouceni o ekonomii jako celku je, Ze pro-
duktivita je rozhodujicim zdrojem Zivotni drovné, ze

rust penéz je rozhodujicim zdrojem inflace a Ze spo-

Klicové pojmy

le¢nost je vystavena kratkodobé volbé mezi inflaci

a nezameéstnanosti.

vzacnost
ekonomika
efektivnost
rovnost

niklady pfileZitosti
mezni zmény

trzni ekonomika

Otdzky k opakovdni

selhdni trhu
externalita

trzn{ sila
produktivita
inflace
Phillipsova krivka

Uvedte tii piiklady dileZitych alternativnich vztahd,
se kterymi se v Zivoté setkdvate.

Co je ndkladem pfileZitosti nav§tiveni kina?

Voda je nezbytna k Zivotu. Je meznf{ uZitek ze sklenice
vody velky nebo maly?

Pro¢ by méli politici myslet na pobidky?

Pro¢ neni obchodovini mezi zemémi podobné hfe,

ve které jsou vitézi a poraZeni?

Pfiklady a aplikace

10.

Co déla ,neviditelnd ruka“ trhu?

Co je ,efektivnost” a ,rovnost® a co maji do ¢inéni
s vladni politikou?

Pro¢ je produktivita dleZitd?

Co je to inflace a co ji zptsobuje?

Jaky je kratkodoby vztah mezi inflaci a nezaméstna-
nosti?

42

Popiste nékteré z alternativnich vztahti, kterému &eli:

a) rodina rozhodujici se o koupi nového auta,

b) ¢len Kongresu, ktery se rozhoduje, zda zvySit
vladni vydaje na tidrzbu narodnich parki,

c) prezident spole¢nosti, ktery se rozhoduje o otev-
feni nové tovarny,

d) profesor, ktery se rozhoduje, zda se pfipravit
na vyuku.

Pokousite se rozhodnout, zda si vzit dovolenou. VEtsi-

na ndkladd na dovolenou je méfitelnd v dolarech (le-

tenky, hotel, u8ld mzda), ale vyhody dovolené jsou

piedeviim psychologické. Jak porovnat niklady a pfi-

nosy?

Planovali jste, Ze stravite sobotu praci na brigadé, ale vas

piitel vas pozval lyZovat. Jak vysoké jsou opravdové na-

klady takového lyzaiského vyletu? Nyni pfedpokladejte,

Ze jste se chystal ten den studovat v knihovné. Jaké jsou

ndklady lyzovani v tomto piipadé? Vysvétlete.

Vyhrajete v loterii 100 dolar(i. Mdte mozZnost si vybrat

mezi okam?Zitou spotiebou nebo uloZenim penéz do

1. &ast Uvod

banky na 5% trok. Jaké budou vase niklady, rozhod-
nete-li se 100 dolar utratit nyni?
Spole¢nost, kterou vedete, investovala b milioni do-
lard do vyvoje nového produktu, ale vyvoj jeSté neni
zcela u konce. Na nedavné schiizi vim obchodni po-
radci sd¢lili, Ze se na trhu vyskytl konkurent, ktery
sniZi vase oekavané trzby na 3 miliony dolari. Kdyby
dokonceni projektu stalo 1 milion dolardi, mél by se
dokondit? Jakd by byla nejvy$3i ¢astka, kterou byste byli
za dokonéeni projektu ochotni zaplatit?

Systém socidlniho zabezpeceni poskytuje pfijem lLi-

dem star§im 65 let. Lidé s vy§§imi piijmy z jinych

zdrojii obdrZi podporu nizii (po zdanéni) neZ lidé

s niZz§im pifjmem z jinych zdroji.

a) Jak bude tento systém socidlniho zabezpeceni
pusobit jako pobidka na iniciativu Setfit si na dd-
chod v dobé, kdy lidé jesté pracuji?

b) Jak bude pusobit sniZeni dichodové davky (po
zdanéni) pii vy$§ich pfijmech na motivaci Lidi

pracovat v dichodovém véku?



7. Neékteré staty v neddavné dobé zménily své zdkony tak,

10.

Ze se socidlni ddvky po dvou letech zastavujf t&€m li-

dem, ktefi jsou schopni pracovat.

a) Jak tato zména zdkona ovlivni motivaci pracovat?

b) Jak mohou tyto zdkony reprezentovat alterna-
tivni vztah mezi rovnosti a efektivnosti?

Vas spolubydlici je lepsi kuchai nez vy, ale vy zase umite

uklizet rychleji neZ on. Kdybyste si praci rozdélili tak,

Ze by vafil jen vas spolubydlici a vy byste uklizel, zabraly

by vdm domdci price méné Zasu, nez kdybyste si po-

vinnosti rozdélili rovnomérné? Uvedte podobny pii-
pad, jak specializace v obchodu muze piinést prospéch
obéma zemim.

Predpoklidejte, Ze Spojené stity pievezmou systém

centrdlniho pldnovini a vy se stanete hlavaim pldno-

vac¢em. Mezi miliony jinych rozhodnuti se musite roz-
myslet, kolik kompaktnich diskG vyrobite, které
umélce nahrajete a kdo disky obdrzi.

a) Jaké informace byste o tomto primyslu poti'ebo-
val, aby vae rozhodnuti mohlo byt rozumné?
Jaké informace byste potieboval o kaZzdém obyva-
teli Spojenych statt?

b) Jak by vaSe rozhodnuti o CD nosi¢ich ovlivnilo
nékteré z vasich daldich rozhodnuti, jako napfi-
klad kolik vyrobit CD ptehravaci nebo kolik vy-
robit prehravact kazet? Jak by mohla néktera
jind rozhodnuti o ekonomice ovlivnit vase ni-
zory na produkci CD nosica?

Vysvétlete, zda je kazdd z ndsledujicich vlddnich aktivit

motivovana zdjmem o rovnost nebo efektivnost. V pfi-

padé efektivnosti rozeberte typ selhdni trhu, o ktery
jde:

a) regulace cen kabelovych televiznich pfenost,

b) darovini poukdzek na potraviny chudym lidem,

11.

12.

13.

14.

15.

c) zdkaz koufeni na vefejnych prostranstvich,

d) rozdéleni telekomunika¢niho monopolu (AT&T)
do nékolika mensich spole¢nosti,

€) uvaleni vét8i dané z piijmu na lidi s vy88§im piij-
mem,

f)  zavedeni zdkoni zakazujicich poZivini alkoholu
pred jizdou autem.

»KaZdy clen spole¢nosti by mél mit zaru¢enu nejlepsi

moznou zdravotni péci.” Diskutujte o této vété z hle-
diska rovnosti a efektivnosti.
Jakym zptisobem se lii vase Zivotni uroven od Zivotni
trovné vasich rodi¢ti a prarodi¢i, kdyZz byli ve vaiem
véku? Pro¢ k témto zméndm doslo?
Predpokladejte, Ze se Ameri¢ané rozhodli usetfit vétsi
¢ast svych ptijmt. Pokud penize banky pujéuji fir-
mdm, které tyto penize pouZiji na vystavbu novych to-
vdren, jak miZe toto zvyeni tspor vést k rychlejiimu
rastu produktivity? Kdo si myslite, Ze z vy$3f produkce
téz{? Dostava se spole¢nosti ,néco zdarma“?
Predpoklddejte, Ze se rdano viichni probudi se zji§té-
nim, Ze vlida kaZ’dému darovala éistku penéz, ktera
se rovnd jejich dosavadnim dspordm. Vysvétlete, jaky
asi bude mit dopad toto zdvojndsobeni penéini za-
soby na:
a) celkovou ¢astku utracenou za zboZi a sluzby,
b) mnozstvi zboZ a sluzeb, které se nakoupi, bu-
dou-li ceny nepruzné,
c) ceny zboi a sluzeb, pokud jsou ceny schopny
rychle se pfizpiisobit.
Predstavte si, Ze jste politik, ktery se snaZi snizit inflaci
ve Spojenych stitech. Co byste potfeboval védét o in-
flaci, nezaméstnanosti a alternativnim vztahu mezi
nimi, abyste byl schopen u¢init rozumné rozhodnuti?
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2.

Myslet jako ekonom

V této kapitole:

Pochopite, jak ekonomové uZivaji védecké metody.

Dozvite se, jak pfedpoklady a modely mohou osvétlit sloZitou realitu.

Nauéite se pouZivat dva jednoduché modely - ekonomicky kolobéh a hranici produkénich moznosti.
Naugite se rozlifovat mezi mikroekonomii a makroekonomii.

Pochopite rozdil mezi pozitivnim a normativnim vyrokem.

Rozeberete roli ekonoml ve spoleénosti pii utvaieni veiejné politiky.

Pochopite, proé spolu obéas ekonomové navzdjem nesouhlasi.

Kazdy studijni obor md swviij vlastni jazyk a svij zptsob mysleni. Matematikové
mluvi o axiomech, integrélech a vektorovych prostorech. Psychologové maji ego, id a kog-
nitivni disonanci. Pravnici mluvi o mistech ¢inu, o deliktech a o prekdice uplatnéni Za-
lobniho naroku.

Ekonomie neni vyjimkou. Nabidka, poptévka, elasticita, komparativni vyhoda, pie-
bytek spotrebitele, ztrata mrtvé vahy — tyto terminy jsou soucdsti ekonomického jazyka.
V nasledujicich kapitolach se setkdte s mnoha novymi terminy a s nékterymi expresivnimi
slovy, kterd ekonomové pouzivaji ve specifickém vyznamu. Zprvu se tento jazyk mize zdat
zbyte¢né tajemny. Ale jak uvidite, jeho hodnota spodivd v tom, Ze vim ukdZe novy a uZi-
te¢ny zpusob, jak pfemyslet o svété, ve kterém Zijete.

Hlavnim posldnim této knihy je pomoci vim osvojit si ekonomicky zptisob mysleni.
Pochopitelné, stejné jako se nemizZete stit matematikem, psychologem nebo pravnikem
pies noc, i naucit se myslet jako ekonom bude chvili trvat. Pesto se vim tato kniha bude
snazit poskytnout pomoci kombinace teorie, pfipadovych studif a ekonomickych ptiklada
z denniho tisku hojnost pfileZitosti, jak si tuto dovednost procvi¢ovat.

Nez se ponofime do podstaty a detaili ekonomie, ziskejme piehled, jak ekono-
mové pristupujf ke svétu. Tato kapitola se tedy zabyva vykladem metodologie. Co je spe-

cifické na ekonomickém pfiistupu k otdizkdim? Co znamena myslet jako ekonom?
Ekonom jako védec

Ekonomové se snaZi ke svému pfedmétu pfistupovat s védeckou objektivitou.
Ke studiu ekonomiky piistupuji velice podobné jako pfistupuje fyzik ke studiun hmoty
nebo biolog ke studiu Zivota: Vytvareji teorie, shromaZduji idaje a jejich analyzou se po-
sléze pokousejf své teorie verifikovat nebo vyvracet.

Zacate¢nikiim muZe piipadat tvrzeni, Ze ekonomie je védou, zvla§tni. Ekonomové
pfece nepracuji se zkumavkami a teleskopy. Podstatou védy je viak védeckd metoda — ne-
zaujaté pozorovani a provéfovani teorii o tom, jak funguje svét. Tato metoda badani je
aplikovatelna jak na zkoumani ekonomiky, tak na zkoumdni zemské gravitace nebo evo-
luci Zivo¢isnych druhi. Jak jednou fekl Albert Einstein, ,celd véda nent nic vic neZ tffbeni

kazdodenntho mysleni*,

PrestoZe vyrok Alberta Einsteina je stejné pravdivy pro spolecenské védy, jako je

2. kapitola Myslet jako ekonom
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1. &&st Uvod

ekonomie, i pro védy piirodni, jako je fyzika, vétsina lidf neni zvykld divat se na spole¢-
nost o¢ima védce. Rozeberme tedy nékteré zptlisoby, jak ekonomové pouzivaji védecké

prostfedky ke zkoumdni toho, jak ekonomika funguje.
Védecka metoda: pozorovani, teorie a dalsi pozorovani

Issac Newton, znamy védec a matematik 17. stoletf, se zalal o otdzku gravitace
udajné zajimat v den, kdy vidél padat ze stromu jablko. Toto pozorovini Newtona moti-
vovalo k vypracovani teorie gravitace, kterd neplati jen pro padajici jablka, ale pro jaké-
koliv téleso ve vesmiru. Ovéfovini, kterd ndsledovala, prokdzala, Ze tato teorie skute¢né
ve vétiiné piipadh plati (piestoZe ne ve viech, jak pozdéji upozornil Einstein). Jelikoz
Newtonova teorie tak uspésné vysvétlila pozorovani, dodnes se stile vyu¢uje na vysokych
$kolich celého svéta.

Souhra mezi teorii a pozorovinim se vyskytuje i v ekonomii. Ekonom Zijici v zemi,
v nizZ dochdzi k prudkému naruastu cenové hladiny, miize byt timto pozorovinim ovlivnén
a vytvofi teorii inflace. Tato teorie mize napfiklad tvrdit, Ze inflace stoupd, tiskne-li vldda
piili§ mnoho penéz. (Jak si mozna pamatujete, toto je jeden z deseti principni ekonomiez 1. ka-
pitoly.) Pro ovéfeni této teorie ekonom sesbira a analyzuje tidaje o cendch a mnoiZstvi pe-
néz z mnoha riznych zemi. Kdyby rist mnozstvi penéz nemél s tempem ristu cen Zidny
vztah, zacal by ekonom svou teorii inflace zpochybiiovat. Kdyby vsak riist mnoZstvi penéz
a inflace byly v mezinarodnich tidajich siln¢ korelovany, jak tomu ve skute¢nosti opravdu je,
ekonom by byl o spravnosti své teorie presvédéen vice.

Prestoie ekonomové pouzivaji teorie a pozorovini stejné jako jini védci, jsou
oproti nim znevyhodnéni pfekazkou, ktera ¢ini jejich vyzkum obzvldsté niro¢nym: V eko-
nomii jsou pokusy obtizné provediteiné. Fyzikové studujici gravitaci mohou ve svych la-
boratofich upoustét nespocet pfedméti, aby nashromdzdili tidaje k ovéfeni svych teorif.
Na rozdil od nich ekonomové studujici inflaci nemohou urc¢ovat narodni monetarni po-
litiku jenom za \icelem nashromaZdéni potfebnych 1idaji. Ekonomové, stejné jako astro-
nomové nebo biologové studujici evoluci, si obyfejné musi vystacit s udaji, které se jim
svét jaksi rozhodne vydat.

Aby nahradili pokusy v laboratofich, vénuji ekonomové hodné pozornosti ptiro-
zenym pokustim, které nabizi historie. Zastavi-li napiiklad vilka na Blizkém vychodé do-
davky ropy, vylétnou ceny ropy po celém svété do zavratnych vySek. Pro odbératele ropy
a ropnych produktii znamena takovy vyvoj sniZeni Zivotni trovné. Pro tvirce ekonomické
politiky to pak predstavuje slozZité rozhodovini, jak nejlépe reagovat. Avsak pro ekonomy
takovd situace predstavuje moznost studovat dopady kli¢ovych surovin na svétové ekono-
miky a tuto moZnost maji dlouho po ukondéeni vile¢ného zvySeni cen ropy. V této knize
tedy budeme ¢asto brat v tivahu historické udalosti. Studium téchto uddlosti je pro nas
cenné a uzitecné ze dvou divodit: poskytuji moznost pochopit ekonomickou minulost a,

yiwe

co je jesté duleZitéjsi, dovoluji ilustrovat a zhodnotit sou¢asné ekonomické teorie.
Role predpokladi

Zeptite-li se fyzika, jak dlouho bude kuli¢ka padat z desetipatrové budovy, jeho od-
povéd bude obsahovat pfedpoklad, Ze kuli¢ka pada ve vzduchoprazdnu. Pochopitelné je
tento pfedpoklad neredlny. Ve skute¢nosti je budova obklopena vzduchem, ktery zpoma-
luje pad kulicky tfenim. Fyzik vam v3ak spravné zdarazni, Ze vliv tfeni na kulicku je tak



maly, Ze je zanedbatelny. Pfedpoklad, Ze kuli¢ka pada ve vakuu, velice zjednodusuje dany
problém, aniz by pfili§ ovlivnil odpovéd.

Ekonomové tvoii své predpoklady ze stejnych divoda: pfedpoklady ndm mohou
usnadnit pochopeni svéta kolem nds. Kdyz napiiklad studujenﬁbb;dy;;;{ﬁé;gdﬁ}ho
Mowi)chodu, pf‘éd»poklédéme, Ze na svété existujf jen dvé zemé a Ze tyto zemé vyrabéji pouze
dva statky. Pochopitelné, Ze skute¢ny svét se skladd ze spousty zemi, z nichz kazda produ-
kuje tisice rtznych druht statkt. Budeme-li viak pfedpoklidat pouze dvé zemé a dva
statky, miiZze se nae mySleni soustfedit na podstatné souvislosti. Pochopime-li mezina-
rodni obchod v imagindrnim svété sestaveném ze dvou zemi a dvou statkd, sndze pocho-

Uménim védeckého mysleni — at je to ve fyzice, biologii nebo ekonomii - je roz-
hodnout se, jaké pfedpoklady pfijmeme. Pfedstavte si, Ze bychom misto kuli¢ky poustéli
z vrcholu budovy pldzovy mi¢. Na§ fyzik by si uvédomil, ze pfedpoklad nulového tieni
v tomto piipadé realité jiZ tolik neodpovida. T¥eni ptisobi na pliZovy mi¢ v&tsi silou nez
na kulicku. Predpoklad, Ze gravitace piisobi ve vakuu, je rozumny pro studovan{ volného
padu kuli¢ky, nikoliv viak pro studovani padu pliZového mice.

I ekonomové pouzivaji rizné predpoklady na zodpovézeni rtznych otizek. Rek-
néme, Ze chceme studovat, co se stane s ekonomikou, zméni-li vldda mnozstvi penéz

v ob¢hu. Ukaze se, Ze dileZitou Casti analyzy je, jak budou reagovat ceny. Mnoho cen v eko-

nomice se jen vzdcné méni; napiiklad ceny ¢asopisti proddvanych na stincich se méni jed-
Tiou za nékolik let. Pokud si to uvédomime, povede nds to jisté pii studiu dopadt zmén
vladni politiky k utvofeni riiznych pfedpokladii podle toho, o jaky ¢asovy horizont se jednad.
Soustedime-li se na kratkodobé dopady takové politiky, mizeme piedpoklidat, Ze se ceny
prili$ neméni. Miizeme dokonce utvofit extrémni a umély predpoklad o tom, Ze ceny jsou
zcela nepruZné. Pri studiu dlouhodobych dopadii v§ak naopak muizeme piedpokladat, ze
jsou ceny naprosto pruzné. Stejné jako fyzikové pouzivaji jiny soubor piedpokladd pii stu-
dovani volného padu kulicek a pldZovych mi¢h, ekonomové uZivaji rizné predpoklady, kdyz
studuji kratkodobé a dlouhodobé dopady zmény mnoZstvi penéz v ob&hu.

Ekonomické modely

Na stfedni 8kole pouZivaji ucitelé biologie k vysvétleni lidské anatomie plastické
repliky lidského téla. Tyto modely maji viechny hlavni organy lidského téla — srdce, jdtra,
ledviny a tak dadle. Tyto modely umozni uditeli jednoduchym zptisobem studentim pied-
vést, jak do sebe hlavni organy lidského téla zapadaji. Samozfejmé, Ze tyto umélohmotné
modely nejsou skute¢nymi lidskymi tély a nikdo by si je s opravdovym lidskym télem ni-
kdy nespletl. Tyto modely jsou stylizované a zanedbdvaji mnoho detailti. Pfes tuto nerea-
listi¢nost — ve skute¢nosti kviili tomuto nedostatku realisti¢nosti — je studovani téchto mo-
deli uZite¢né k pochopenti toho, jak lidské télo funguje.

Také ekonomové pouzivaji modely k poznavan{ svéta. Misto umélé hmoty jsou tyto
modely Casto tvofeny grafy a rovnicemi. Tak jako umélohmotny model utitele biologie,
i ekonomické modely vynechévaji mnoho detaild, abychom vidéli, co je skuteéné dulezité.
Stejné jako model ucitele biologie neobsahuje viechny svaly a vldse¢nice v téle, modely
ekonomil nezahrnuji kazdy rys ekonomiky.

Jak budeme dile v knize pouzivat a zkoumat riizné ekonomické zilezitosti, uvidite,
Ze v8echny modely jsou sestaveny pomoci piredpokladi. Stejné jako fyzik zac¢ina analyzu
padu kulicky predpokladem, ktery odstrani existenci tfeni, ekonomové také odstramnuji
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ekonomicky kolobéh
vizudlni model ekonomiky, ktery
ukazuje, jak proudi penize pro-
stiednictoim trhii mezi domdc-
nostmi a firmami

Obrazek 2-1

EKONOMICKY KOLOBEH

Tento obrdzek schematicky zndzor-
nuje organizaci ekonomiky.
Rozhodovdni je xdléitosti domdc-
nosti a firem. Domdcnosti a firmy
Jsou ve vzdjemné interakci na
trzich zboZi a sluzeb (domdcnosti
jsou nakupujicimi a firmy prodd-
vajicimi) a na trzich vyrobnich
Jaktori (zde jsou nakupujicimi
Sfirmy a proddvajicimi domdc-
nosti). Vnéjsi Siphy ukazuji prou-
déni penéz a vnitini soubor Sipek
ukazuje odpovidajici tok zbozi

a sluzeb.

48 1. &ast Uvod

lepsiho pochopeni.
.—‘P"‘_’___F————* -

mnoho ekonomickych podrobnosti, které jsou vzhledem ke zkoumané otizce irelevantni.
Veskeré modely — ve fyzice, biologii nebo ekonomii — zjednodusuji realitu v zijmu jejiho

——

Nas prvni model: ekonomicky kolobéh

Ekonomika se skldda z miliont lidi zabyvajicich se mnoha ¢innostmi — prodavaji,
nakupuji, pracuji, pronajimaji, vyrabéji a tak dile. Abychom pochopili, jak ekonomika
funguje, musime nalézt néjaky zptsob, jak naSe premysleni o viech téchto ¢innostech
zjednodusit. Re¢eno jinymi slovy, potfebujeme model, ktery by obecné vysvétlil, jak je eko-
nomika organizovina.

Obrazek 2-1 piedstavuje vizudlni model ekonomiky, nazyvany ekonomicky kolobéh.
V tomto modelu jsou v ekonomice dva subjekty rozhodovani — domacnosti a firmy. Firmy
produkuji zboZi a sluzby, pficemz pouZivaji riiznych vstupii, jako je prace, pozemky a ka-
pitil (budovy a stroje). Tyto vstupy se nazyvaji vyrobni faktory. Domécnosti vlastni vyrobni
faktory a spotiebovavaji zboZi a sluzby, které produkuji firmy.

Domicnosti a firmy jsou v interakci na trzich dvojitho druhu. Na trhu zbozi a sluzeb
jsou nakupujicimi domdcnosti a firmy jsou prodavajicimi. V konkrétnim piipadé domac-
nosti nakupuji zboZi a sluzby, které firmy vyprodukuji. Na trzich vyrobnich faktori jsou pro-




dévajicimi domdcnosti a nakupujicimi firmy. Na tomto trhu nabizi domacnosti firmam
nezbyin€ vstupy, které firmy potiebuji k tomu, aby mohly vyrabét zbozi a sluzby. Diagram
ckonomického kolobéhu jednoduchym zpisobem zndzoriuje organizaci veskerych eko-
nomickych transakci, které v ekonomice probihaji mezi domdcnostmi a firmami.

Vnitini okruh kolobéhu pfedstavuje toky zboZi a sluzeb mezi domacnostmi a fir-
mami. Domdcnosti proddvaji (pronajimaji) svou prici, pozemky a kapital firmdm na trhu
vyrobnich faktorti. Firmy tyto faktory pouzivaji k vyrob¢ zbozi a sluzeb, které zase do-
mdcnostem proddvaji na trzich zboZi a sluzeb. Tak plynou faktory produkce od doméc-
nosti do firem a zbozi a sluzby plynou dile z firem do domacnosti.

Vnéjsi okruh kolobéhu pfedstavuje odpovidajici tok penéz. Domdcnosti utrdceji
penize za nakup zboZi a sluZeb od firem. Firmy utraceji ¢dst svych penéz, které takto vy-
délaji, na zaplaceni za vyrobni faktory, jako jsou mzdy pracovniki. To, co zbude, pfedsta-
vuje zisk vlastnikd firmy, kteff jsou sami souédsti néjaké domacnosti. Penize utracené za
ndkup zboZi a sluzeb plynou od domacnosti do firem a pifjem ve formé mezd a zisku
plyne z firem do domicnosti.

Ekonomicky kolobéh piedstavuje jeden z jednoduchych modelt ekonomie. Ab-

strahuje od riznych podrobnosti, které jsou pro mnoho ucelti dilezité. Komplexné&;jsi
a realistictéjsi model by v sobé zahrnoval napiiklad roli vlidy a mezindrodniho trhu.
Pfesto tyto detaily nejsou nézbytné k zakladnimu pochopenti toho, jak je ekonomika orga-
nizovana. Pro jeho jednoduchost je uZite¢né pamatovat na ekonomicky kolobéh, kdyz

mluvime o tom, jak do sebe jednotlivé ¢4sti ekonomiky zapadaji.
Nas druhy model: hranice produkénich moznosti

VeEtina ekonomickych modelt, na rozdil od ekonomického kolob&hu, je sestavena
s pouzitim matematickych ndstroji. Zde budeme uvaZovat o jednom z nejjednodussich
modeli tohoto druhu, nesoucim nizev hranice produkénich moznosti, a ukdzeme si, jak
tento model zndzornuje nékteré zakladni ekonomické myslenky.

Prestoze se v redlné ekonomice vyrdbi tisice druhti zboZi a sluzeb, predstavme si
ekonomiku, kterd vyrabi pouze dva druhy zboZi — automobily a po¢itate. Automobilové
a pocitacové odvéwvi dohromady zcela vylerpaji veskeré vyrobni faktory v dané ekono-
mice. Hranice produkénich moznosti je graf, ktery ukazuje rtizné kombinace vystupu —
v tomto piipad€ automobilt a pocitach — které mitze ekonomika vyrobit pfi daném mnoz-
stvi vyrobnich vstupti a vyrobni technologie, které mohou firmy vyuZit k pfeméné vstupii
ve vystupy.

Na obrazku 2-2 je piiklad zndzornéni hranice produkénich moznosti. Kdyby se
v této ekonomice pouzily veskeré zdroje na vyrobu automobild, vyrdbéla by ekonomika
1 000 aut a zadné pocitace. Kdyby byly veikeré zdroje uZity v pocitacovém odvétvi, vyra-
bela by ekonomika 3 000 pocita¢ti a Zidné automobily. Dva hrani¢ni body na hranici pro-
dukénich moznosti pfedstavuji tyto dvé extrémni moznosti. Kdyby ekonomika rozdélo-
vala své zdroje mezi obé odvétvi, mohla by produkovat 700 automobilt a 2 000 po&itaci,
znazornénych na grafu bodem A. Na rozdil od tohoto bodu je bod D pro ekonomiku ne-
dosazitelny, protoZe ta nema dostatek zdroji, aby se na tuto uroven dostala. Jinymi slovy,
ekonomika miZe vyrdbét jakoukoliv kombinaci na hranici nebo uvnitf hranice produké-
nich moZnosti, ale nemtiZe produkovat zidnou kombinaci mimo ni.

Vysledek fungovani ekonomiky je efektivni, pokud ekonomika ziskdvda maximum ze
zdrojti, které jsou ji k dispozici. Body na (nikoliv body uvnitf) hranici produkénich moz-

hranice produkénich
mozZnosti

graf, ktery ukazuje rizné kombi-
nace vystupu, které miZe ekono-
mika vyrobit p¥i daném mnogstoi
vyrobnich faktori

a vyrobni technologie



Obrazek 2-2

HRANICE PRODUKCNICH MOZNOSTI
Hranice produkénich moznosti je
grafem, ktery ukazuje riizné kom-
binace vystupu — v tomto pripadé
automobilii a pocitaci — které
maize ekonomika vyrobit.
Ekonomika miize vyrobit jakou-
koliv kombinaci na hranici nebo
uvnity hranice produkénich moz-
nosti. Body vné hranice jsou pri
danych zdrojich pro ekonomiku
nedostupmé.
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produkénich
moznosti

nosti predstavuji efektivni irovné produkce. Nachazi-li se ekonomika v tomto bodé, rek-
néme v bodé A, neexistuje zptisob, jak vyrobit vice jednoho statku, aniz by se sniZila pro-
dukce druhého statku. Bod B predstavuje neefektivni vysledek. Z néjakého divodu, mozna
kviili vysoké nezaméstnanosti, produkuje ekonomika méné, nez by z dostupnych zdroji
mobhla: vyrdbi pouze 300 automobilii a 1 000 pocitaci. Kdyby se odstranila pri¢ina ne-
efektivnosti, mohla by se ekonomika posunout z bodu B do bodu A; zvySila by se vyroba
automobil (na 700) i poé¢ita¢i (na 2 000).

Jeden z deseti princifni ekonomie rozebiranych v 1. kapitole fika, Ze lidé voli mezi alter-
nativami. Hranice produkénich moZnosti znazoriuje alternativu, které spolecnost celi.
Jakmile se jednou octneme na hranici, miizeme ziskat vice jednoho statku pouze na tikor
mnozstvi druhého. Posune-li se ekonomika napiiklad z bodu A do bodu C, vyrabi spolec-
nost vice pocitaci, ale za cenu mensiho po¢tu vyrobenych automobilii.

Dalsi z deseti principii ekonomie ¥ikd, ze cena néceho se rovna tomu, ¢eho se vzdate
pfi jeho dosahovini. To se nazyva ndklady prilezitosti. Hranice produkénich moZznosti zna-
zoriuje ndklady piilezZitosti jednoho statku méfené v jednotkach druhého statku. Kdyz se
spolecnost rozhodne realokovat nékteré ze svych vyrobnich faktori z odvétvi vyrabéjiciho
automobily do odvéwi vyroby pocitacii, ¢imz se dostane z bodu A do bodu C, vzda se 100
automobili, aby ziskala 200 pocitach navic. Jinymi slovy, kdyzZ je ekonomika v bodé A, jsou
ndklady piilezitosti 200 pocitacii 100 automobili.

Vsimnéte si, Ze hranice produkénich moznosti na obrizku 2-2 je vypukld ven. To
znamend, Ze naklady prileZitosti automobili, méfeno v mnozstvi pocitaci, zdviseji na
tom, kolik kazdého statku ekonomika vyrabi. Kdyz ekonomika vyuziva véSinu svych
zdrojii na vyrobu automobilii, hranice produkénich moznosti je pomérné strma. Protoze
i pracovnici a stroje, které se nejvice hodi k vyrobé pocitacii, jsou uzivany na vyrobu au-
tomobilii, kazdé auto, kterého se spolecnost vzdd, prindsi vétsi prirtstek poctu vyrobe-
nych poéitacii. Na druhé strané, kdyz ekonomika pouziva vétsinu svych zdroji na vyrobu
pocditact, je hranice produkénich moZnosti pomérné plochd. V tomto pripadé jsou jiz



zdroje, které se nejvice hodi na vyrobu pocitacu, v pocita¢ovém odvétvi a kazdy automo-
bil, kterého se spole¢nost vzda, pfinese jen maly narist mnoZzstvi pocitacii.

Hranice produkénich moznosti ukazuje volbu mezi vyrobou rtiznych statka v da-
ném Casovém intervalu, ale tento vztah se mize v pribéhu ¢asu ménit. Napfiklad, jestlize
zlepSeni technologie v pocitacovém odvétvi zvysi mnozstvi pocitaci, které jeden pracov-
nik vyrobi za tyden, mize ekonomika vyrabét vice pocitach pfi jakémkoliv mnozstvi auto-
mobili. To bude mit za nasledek, Ze se hranice produkénich moznosti posune smérem

ven, jak to znazornuje obrizek 2-3. Diky ekonomickému ristu miZe spole¢nost posunout
vyrobu z bodu A do bodu E a mit uzitek z vétsiho mnozstvi po¢itacii a vice automobil.

Graf hranice vyrobnich moznosti zjednodusuje slozitou ekonomiku kviili zdtiraz-
néni a vyjasnéni nékterych zikladnich myslenek. Pouzili jsme jej k ilustraci nékterych
myslenek, struéné zminénych v 1. kapitole: efektivnost, volba mezi alternativami, naklady
prilezitosti a ekonomicky rist. Jak budete pokracovat ve studiu ekonomie, budou se tyto
myslenky objevovat v rtiznych forméch. Graf hranice vyrobnich moznosti nabizi jedno-
duchy zptisob, jak o nich premyslet.

Mikroekonomie a makroekonomie

Mnoho predmeéti se studuje na riiznych tirovnich. Vezméme si napfiklad biologii.
Molekuldrni biologové studuji chemické prvky, z kterych se skladaji Zivé organismy.
Bunécni biologové studuiji buriky, které jsou tvofeny mnoha chemickymi prvky a zaroven
jsou samy stavebnim prvkem Zivych organismu. Evolu¢ni biologové studuji riizné formy
zivocichii a rostlin a také to, jak se tyto formy postupné béhem staleti méni.

Obrazek 2-3

POSUN HRANICE VYROBNICH
MOZNOSTI

Ekonomicky pokrok v pocitacovém
odvétvi posune hranici vyrobnich
moznosti smérem ven, ¢imz se zvysi
pocet automobilii a pocitacii, které
muize dand ekonomika vyrobit
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mikroekonomie

studugje zpriisob, jakym se domdc-
nosti a firmy rozhoduji a jaké
jsou jejich interakce na riznych

trzich

makroekonomie
studugje ekonomiku jako celek,
napi. inflaci, nezamésinanost

a ekonomicky riist
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Také ekonomie se studuje na riznych drovnich. MiiZeme studovat rozhodovani
jednotlivych domacnosti a firem. Nebo miizeme studovat interakci domdcnosti a firem na
trzich riznych zboZi a sluzeb. Nebo lze studovat fungovani ekonomiky jako celku, sumy
aktivit veskerych subjekti na vSech trzich.

Obor ckonomie je jiz tradi¢né rozdélen do dvou Sirokych podobori. Mikroekono-
mie studuje zplsob, jakym se domécnosti a firmy rozhoduji, a jaké jsou na riznych trzich
jejich interakce. Makroekonomie studuje ekonomiku jako celek. Mikroekonomové mo-
hou studovat dopad regulace najemného na bytovou situaci ve mésté New York, dopad
mezindrodni konkurence na automobilové odvétvi USA nebo dopady povinné §kolni do-
chdzky na pracovni vydélky. Makroekonom naopak spiie studuje dopady stdtniho zadlu-
Zeni, zmény v ¢ase v mife nezaméstnanosti nebo alternativni politiky, které by podporily
Zivotni droven daného niroda.

Mikroekonomie a makroekonomie jsou spolu tzce provdzané. ProtoZe zmény
v ekonomice jako celku vychdzeji z rozhodovani miliont jednotlivcil, je nemozné rozumét
makroekonomii, aniZz bychom nebrali v Gvahu rozhodovéani na mikroekonomické tirovni.
Makroekonomové mohou napiiklad studovat dopad snfZeni dané z pfijmu na celkovou
vyrobu zboZi a sluzeb. Pfi této analyze musi ekonom zvizit, jak sniZeni dani ovlivni roz-
hodovani domadcnosti, kolik za dané statky utracet.

Pfes provdzanost mikroekonomie a makroekonomie jsou tyto dva obory odliSné.
V ekonomii, jako v biologii, by bylo logické zaéit nejmensimi jednotkami a na nich poté sta-
vét. Neni to viak ani nutny, ani ¢asto nejlepsi zptisob, jak postupovat. Evolu¢ni biologie je,
v jistém smyslu, postavena na molekularni biologii, protoZe Zivo¢isné druhy se sklddaji z mo-
lekul. Pfesto jsou evoluéni biologie a molekuldrni biologie oddélené oblasti, kazdd se svymi
vlastnimi otdzkami a metodami. Podobné mikroekonomie a makroekonomie kladou riizné
otdzky, ob¢as pouZivaji pomérné odliiné piistupy a jsou ¢asto samostatné piednaseny.

MALY TEST

V jakém smyslu je ekonomie védou? e Definujte mikroekonomii a makroekonomii.

Ekonom jako tvirce hospoddiské politiky

Ekonomové jsou ¢asto Zadani, aby vysvétlili pfi¢inu ekonomickych uddlosti. Proc¢ je
napriklad nezaméstnanost mladistvych vyssi nez starSich pracovnikii? Nékdy jsou ckono-
mové Zaddni, aby doporudili politické programy, které by zlepdily vysledky fungovani eko-
ekonomové snazi svét vysvétlit, hraji roli tvircti hospodarské politiky. Kdyz se ho snazi vy-
lepsit, prebiraji roli politik.

Pozitivni a normativni analyza

Abychom si vyjasnili role, které ekonomové hraji, zacneme zkoumat jazyk, ktery
pouzivaji. Protoze védci a politici maji riizné cile, pouZivaji i odli$ny jazyk.

Piedstavte si, Ze dva lidé spolu hovofi o zdkonu stanovujicim minimalni mzdu.
Miizete uslySet dva vyroky:

PoLLy: Zikony, které stanovuji minimalni mzdy, maji za ndsledek nezaméstnanost.

NoRrMA: Vlada by méla zvysit minimalni mzdu.



Odhlédnéme nyni od toho, zda s témito vyroky souhlasite, a viimnéme si, 7e Polly
a Norma se lisf v tom, o co se snaZi. Polly mluvi jako védec: vyslovuje tvrzeni o tom, jak
funguje svét. Norma mluvi jako politik: vyslovuje tvrzeni o tom, jak by chtéla svét zménit.

Obecné miizeme Fici, Ze vyroky o svété jsou dvojiho druhu. Jeden druh, jaky napii-
klad vyslovila Polly, je pozitivni. Pozitivni vyrok je vyrok popisny. Vyjadiuje tvrzeni o tom,
Jjaky svét je. Druhy druh vyrokt, kam spadd vyrok Normy, je normativni. Normativni vyrok
vyjadfuje hledisko. Vyslovuje se o tom, jaky by svét mél byt.

Kli¢ovy rozdil mezi pozitivnim a normativnim vyrokem je v tom, jak posuzujeme je-
jich platnost. Naptiklad vyroky miizeme potvrdit nebo vyvrdtit prozkoumanim fakt. Eko-
nom by mohl zkoumat vyrok Polly tak, Ze by analyzoval udaje, které zachycuji zménu v mi-
nimdlnich mzddch a zménu v nezaméstnanosti v pritbéhu ¢asu. Naproti tomu posuzovini
normativnich vyroki vyZaduje nejen uziti faked, ale i hodnqtp;ngﬂ-g(;qdﬁ. Vyrok Normy

“E‘éﬁ“f?ﬁ"&%}i‘a‘ii&biiiii"i}';‘c;nzé‘ na zakladé dat. Rozhodovini o torriv,r Které politika je dobra
a kterd $patnd, neni pouze zilezZitosti védy. Zahrnuje t€7 nase etickd, nabozZenska a filozo-
ficko-politicka stanoviska.

Normativni a pozitivni vyroky mohou byt pochopitelné propojené. Pozitivni pohledy
na to, jak svét funguje, ovliviiuji normativni pohledy na to, které politiky jsou zadouci.
Kdyby byl vyrok Polly o tom, Ze minimalni mzdy zptisobuji nezaméstnanost, pravdivy, mohlo
by nds to vést k zamitnuti zdvéru, ktery ucinila Norma o tom, Ze vlady by mély zvysit mini-
mdlni mzdy. Pfesto nemohou byt nase normativn{ zdvéry sestaveny pouze z pozitivni ana-
lyzy. Vyzaduji jak pozitivni analyzu, tak hodnotové soudy.

Pri dalsim studiu ekonomie méjte na mysli rozdil mezi pozitivnim a normativnim
vyrokem. Velkd ¢ast ekonomie se zamétuje pouze na vysvétlen{ toho, jak ekonomika fun-
guje. Nicméné ¢astym cilem ekonomie je zlepsit fungovani ekonomiky. A7 uslysite ekono-
my vyslovovat normativni vyroky, budete védét, ze prebéhli z védeckého tdbora do tibora
politického.

Ekonomové ve Washingtonu

Prezident Harry Truman jednou fekl, Ze by chtél znit ekonoma, ktery nevidi na
ob¢ strany. Kdykoliv se zeptal svych ekonomt na radu, vidy mu totiz odpovidali: ,Na
jedné strané... Na strané druhé...”

Truman nebyl jediny, kdo si vsiml, Ze rady ekonom jsou mnohdy nejednoznaéné.
Tendence nejednoznacnosti je zakofenéna v jednom z deseti principii ekonomie probiranych
v 1. kapitole: Lidé¢ voli mezi alternativami. Ekonomové jsou si védomi, Ze vétsina politic-
kych rozhodnuti funguje podle principu néco za néco — vidy bude existovat volba. Jista
politika muiZze zvysit efektivnost za cenu rovnosti. Miize pomoci budoucim generacim, ale
poskodit generace souc¢asné. Ekonom, ktery tvrdi, Ze viechna ekonomickd rozhodnuti
jsou jednoduchi, je ekonomem, kterému neni radno véfit.

Truman také nebyl jedinym prezidentem, ktery se spoléhal na doporuéeni, ktera
mu dévali ckonomové. Od roku 1946 piijimaji prezidenti Spojenych statd poradenstvi od
Rady ekonomickych poradctl, kterd se skladd ze tif ¢lend a $tabu desitek ekonomi. Tato
rada, ktera sidli jen nékolik kroka od Bilého domu, nem4 zadné jiné povinnosti nez ra-
dit prezidentovi a sepisovat Vyjrocni ekonomickou zprivu prezidenta.

Prezident také vyuZziva sluzeb ekonomiti v mnoha ministerstvech. Ekonomové na
ministerstvu financi pomahaji sestavovat daniovou politiku. Ekonomové na ministerstvu

prace analyzuji idaje o zaméstnanych a o téch, ktefi praci hledajf, aby pomohli vytvofit

2. kapitola Myslet jako ekonom

pozitivni vyrok

se pokoust popsat svét takovy,

jaks je

normativni vyrok

se pokoust stanovit, jaky by svét

mél byt
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Prohodime si to. Jd budu politiku vymyslet, ty ji budes provddét a on ji bude vysvétlovat.

politiku proti nezamé&stnanosti. Ekonomové na ministerstvu spravedlnosti pomahaji s pro-
sazovanim antimonopolnich zdkoni.

Ekonomy je viak mozno nalézt i mimo vladu. Pro ziskdn{ objektivniho posouzeni
politickych navrhii se Kongres spoléhd na rady Kongresového rozpoétového dfadu, jehoz
pracovniky jsou ekonomové. Federalni rezervni systém, kvazistdtni instituce, kterd urcuje
nirodni monetdrni politiku, zaméstndva stovky ekonomil, aby analyzovali ekonomicky vy-
voj ve Spojenych stitech i na celém svéte.

Vliv ekonomi na politiku viak presahuje roli politickych poradct. Jejich vyzkumy
a spisy ¢asto ovliviiuji politiku nepfimo. Ekonom John Maynard Keynes pfedloZil tuto

uvahu:

Myslenky ekonomd a politickych filozofd, af uz jsou pravdivé nebo mylné, jsou mocnéjsi, nez
si lidé vieobecnd mysli. Ve skutednosti se velice ziidka stavd, Ze by svét byl fizen n&&im jinym. Prakticti
lidé, krei v&fi, Ze naprosto nepodléhaii intelektudlnim vliviim, jsou povétiinou otroky nékterého dévno
zesnulého ekonoma. Blazni u moci, slysici hlasy ve vzduchu, vytahuji na svétlo ilenosti néjakého aka-

demického pisalka minulych let.

PfestoZe byla tato slova napsina v roce 1935, zistivaji platnd dodnes. Vlastné se

tim ,akademickym pisilkem* ovliviiujicim soutasnou ekonomii ¢asto stiava i sim Keynes.

Maly test
Uvedte pitklad pozitivniho a normativniho vyroku. ¢ Imenuite ffi ministerstva, ktera se pravidelné

spoléhaiji na rady ekonomd.



Pro¢ spolu ekonomové nesouhlasi

»--- | kdybychom shromdzdili viechny ekonomy do jednoho $iku, stejné by nedospéli
k zavéru.“ Tento bonmot od Georga Bernarda Shawa odhaluje jistou pravdu. Ekonomové
byvaji ¢asto kritizovni, Ze rizné skupiny ekonomt davaji politikim protichtidné rady. Pre-
zident Ronald Reagan si na tento ticet také jednou zavtipkoval, kdyz fekl, Ze kdyby se eko-
nomum dal vypracovat sebejednodusii projekt, vynofilo by se 100 otdzek a 3 000 odpovédi.
Proc¢ se zd4, Ze rizni ekonomové ddvaji politikiim tak ¢asto rozporuplné rady? Jsou

za tim tfi hlavni divody:

° Ekonomové nemusi dospét ke shodé o platnosti alternativnich pozitivnich teorii
a o tom, jak svét funguje.

] Ekonomové mohou mit jiny hodnotovy systém, a tudiz i jiné normativni pohledy
na to, ¢eho by se mélo danou politikou dosahnout.

. Ekonomové spolu ve skutecnosti souhlasit mohou, ale rady $arlatinii a amatérd je-

jich shodu zatemni.
Rozebereme kazdy z téchto diivodi zvlast.
Rozdily ve védeckych soudech

Pred nékolika staletimi diskutovali astronomové o tom, zdali je ve stfedu sluneéni
soustavy Zemé nebo Slunce. V neddvné dobé se meteorologové pieli o tom, zda se Zemé
~globdlné otepluje*. V&da je snahou pochopit svét kolem nés. Neni prekvapujici, Ze védci
nemusi, jak hleddni postupuje, dospét ke shodé v tom, kde leZi pravda.

Ekonomové spolu ¢asto nesouhlasi ze stejného ditvodu. Ekonomie je mlada véda
a je stdle cemu se ucit. Ekonomové spolu obcas nesouhlasi, protoZze maji razné pochyb-
nosti ohledné validity alternativnich teorii nebo o velikosti dileZitych parametri.

Ekonomové spolu nesouhlasi napiiklad v tom, zda ma vldda uloZit dané zalozené
na pifjmu domdcnosti nebo na spotfeb& (vydajich). Zastinci zmény zdanéni ze soucasné
dané z pfijmu na daii spotfebni véii, Ze spotfebni dai by podpofila domdcnosti v tendenci
spofrit, protoZe uspofeny piijem by nebyl zdatiovan. Vet dispory by pak vedly k rychlej$imu
ristu produktivity a Zivotni tdrovné. Zastdnci soucasné uplatiiované dané z pfijmu véii, Ze
by se tspory domdacnosti v reakci na zménu danového zikona piili§ nezménily. Tyto sku-
piny ekonomii maji rizné normativni pohledy na datiovy systém, protoze maji odlisné po-
zitivni pohledy na to, jak dspory reaguji na zménu dartiovych pobidek.

Rozdilné hodnoty

Predpokladejme, Ze Petr a Pavel si odndSeji stejné mnozstvi vody z méstské studny.
Aby mésto mohlo zaplatit tdrzbu této studny, musi po svych obyvatelich poZzadovat dané.
Petr ma ptfjem 50 000 dolartia 5 000 — 10 % — zaplati na danich. Pavel m4 piijem 10 000 do-
lar a na danich zaplati 2 000, neboli 20 % svého piijmu.

Je to spravedliva politika? Kdo plati p#ili§ mnoho a kdo pf#ili§ malo? ZaleZi na tom,
zda je Pavltv pfijem tak nizky kviili jeho zdravotnim potizim nebo kviili jeho rozhodnud,

nebo jeho ochotou usilovné pracovat pfescas i v jednotvirném zaméstnani?

2. kapitola Myslet jako ekonom
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1. &ast Uvod

To jsou sloZité otdzky, u nichz je pravdépodobné, Ze se lidé neshodnou. Najme-li si
mésto dva experty, ktefi maji doporuit, jak by mélo mésto své obyvatele zdanit, nebyli by-
chom prekvapeni, kdyby ndm nabidli dvé navzdjem si odporujici rady.

Tento jednoduchy piiklad ukazuje, pro¢ spolu ekonomové obcas nesouhlasi
ohledné vefejné politiky. Jak jsme si ukdzali difve, v rozboru normativni a pozitivni ana-
lyzy, politiky se nedaji posuzovat pouze na védeckém zikladé. Ekonomové si nékdy vzi-
jemné protifeci, protoze zastavaji jiny hodnotovy systém. Zdokonalovani ekonomické
védy ndm nezodpovi otdzku, zdali je to Petr nebo Pavel, kdo na danich plati prili§ mnoho.

Sarlatani a amatéfi

Médni diety jsou tak populdrni kvili tomu, Ze slibuji neuvéfitelné vysledky vyza-
dujici nepatrné usili. Mnoho lidi chce zhubnout, ale nejsou ptipraveni zaplatit cenu a jist
méné kalorif a pravidelné cvi¢it. Tito lidé se nechaji az piili§ snadno presvédéit ujistuji-
cimi slovy nékterého samozvaného radobyexperta, ktery prodava zdzraény vyrobek. Chiéji
véfit, Ze tato novd, jednoducha dieta bude fungovat.

Médni ekonomie je také populdrni — z viceméné stejného divodu. Kdokoliv si
muZe osvojit titul ,ekonoma® a oznamovat objev jakéhosi jednoduchého receptu na eko-
nomické nesndze. Tyto médnf hity pak €asto dostavaji do pokuseni politiky, ktefi usilovné
hledajf jednoduchi a novd fedeni slozitych a dlouhotrvajicich problémi. Nékteré novinky
pochazeji z fad Sarlatdanti, ktefi se prosazovinim blaznivych teorii snaZi stdt stfedem po-
zornosti nebo prosadit své vlastni zdjmy. Jiné jsou od amatéru, ktefi véii, Ze jejich teorie
jsou skute¢né pravdivé.

Piiklad takové médni ekonomie nastal v roce 1980, kdy mala skupinka ekonom? ra-
dila prezidentskému kandidatovi Ronaldu Reaganovi, Ze celoplo$né sniZeni federilnich
dani zvy3i celkové piijmy z dani. Argumentovali tim, Ze kdyby si lidé mohli ponechat vétsi
Cast svych piijmi, pracovali by vice, aby si vice vydélali. I kdyZ by dariova sazba byla niZsi,
piijmy obyvatelstva by se zvysily natolik, Ze by celkové vlddni pfijmy z dani stouply. Téméf
viichni profesionalni ekonomové, véetné téch, ktefi podporovali Reaganiiv navrh na sni-
Zeni dani, povaZovali tento zdvér za pfili§ optimisticky. NiZsf dafiovd sazba muZe piimét lidi
k tomu, aby pilnéji pracovali, a toto zvy$ené pracovni usili by do jisté miry vyrovnalo pfimé
dopady niZ8i danové sazby. Neexistovaly v§ak Zddné spolehlivé diikazy, ze by se pracovni
usili dostate¢né zvysilo na to, aby se celkové prijmy z dani zvy3ily i pii sniZeni dafiové sazby.
George Bush, prezidentsky kandidit pro rok 1980, souhlasil s vé@inou profesiondlnich
ekonomii: nazval tento ndpad ,ekonomii voodoo“. Piesto tato myslenka na Reagana za-
plisobila a v roce 1980 ji zabudoval do své pfedvolebni kampané i do ekonomické politiky
osmdesdétych let.

Lidé médnimi dietami riskuji své zdravi, a pfesto jen malokdy dosiahnou kyzeného
zhubnut. Podobné tomu byvi, kdyZ se politici nechaji ovlivnit radami 3arlatinid a amatéru
— mdlokdy dosidhnou slibovanych vysledki. Po zvoleni Reagana odhlasoval Kongres snizen{
danovych sazeb, které Reagan obhajoval, ale sniZeni dafiovych sazeb nemélo za nasledek
zvyleni danovych pfijmi. Misto toho se danové piijmy naopak sniZily — jak predvidala vét-
Sina ekonomii — a federdlni vldda USA zahdjila dlouhd l1éta deficitniho financovani, posléze
vedouciho k nejvy$§imu zvySeni stitniho dluhu v mirovych ¢asech v celych déjinach USA.

Médni novinky mohou zptisobit dojem, Ze jsou védci méné jednotni, nez ve skute-
nosti jsou. Bylo by omylem domnivat se, Ze profesiondlni odbornici na vyZivu se neshoduji
jen kvilli tomu, Ze médni diety jsou tak populdrni. Ve skute¢nosti panuje mezi odborniky jiz



léta shoda v tom, Ze vdhu lze shodit pouze pohybem a vyvdzenou nizkokalorickou stravou.
Podobné bychom se méli ptait, kdyz se ekonomové zdaji byt v neshodg, zda se jednd o ne-
shodu skute¢nou, nebo uméle vyvolanou. Mdze se toti7 stit, ze jde o né&jakého prodavace
hadich olejti, ktery se snazi prodat sviij vielék na ekonomické neduhy.

Dojmy a realita

Diky rozdiliim ve védeckych soudech a rozdilim v hodnotovych systémech je Jjisty
stupen neshody mezi ekonomy nevyhnutelny. Nikdy by se viak mira téchto neshod ne-
méla pfecefiovat. V. mnoha piipadech ekonomové skuteéné maji jednotny nazor.

Tabulka 2-1 obsahuje deset tezi o hospodaiské politice. V priizkumu ekonomi
v podnicich, vlddnich organizacich a na akademické ptidé byly tyto teze podpofeny na-
prostou véisinou respondentil. Ve@ina téchto tezi by podobnou shodu mezi laickou vetej-
nosti nevyvolala.

Prvni teze v tabulce se tyka regulace ndjemného. Z davodt, které budeme rozebirat
v 6. kapitole, téméf vSichni ekonomové véii, ze regulace ndjemného negativné ovliviiuje do-
stupnost a kvalitu bydleni a je to velice ndkladny zpiisob, jak pomdhat socidlné slabym cle-
nim spole¢nosti. Nicméné, mnoho mést ptehlizi rady ekonomt a stanovuje cenové stropy
na ndjemné, které mohou majitelé po svych ndjemcich pozadovat.

Druhd teze v této tabulce se tyka cel a dovoznich kvét. Z divod, kterymi se budeme
zabyvat ve 3. kapitole a hloubé&ji v 9. kapitole, Jsou t€méf vSichni ekonomové proti bariéram
volnému obchodu. Nicméné prezident a Kongres se v minulosti rozhodli omezovat dovoz né-
kterych druht zboZi. V roce 1993 prosla jen o nékolik hlasti Kongresem Smlouva o Severo-
americké zéné volného obchodu (North American Free Trade Agreement), kterd omezila
trZni bari€ry mezi Spojenymi stity, Kanadou a Mexikem, piestoZe méla ohromnou podporu
ze strany ekonomi. V tomto piipadé poskytli ekonomové naprosto jednozna¢nou radu, ale

mnoho zdkonodarct se ji rozhodlo ignorovat.

1. Cenovy strop u ndgjemného snizuje kvantitu a kvalitu dostupného bydleni. (93 %)

2. Cla a dovozni kvéty vétiinou sniZuji vieobecny ekonomicky blahobyt. (93 %)

3. Pruiné a plovouci m&nové kursy poskytuji efektivni mezindrodni pené&zni
uspofadani. (90 %) 'E

4. Fiskdlni politika (4. snizeni dani anebo zvy¥enf stdtnich vydaji) funguje jako
vyznamny stimul pro ekonomiky, které jsou pod hranici produkénich mozZnosti.
(90 %)

5. Ma-li byt stdtn{ rozpoZet vyrovnany, mél by byt vyrovnany spie po uplynuti
cyklického obdobi nez v jednoletém intervalu. (85 %)

6. Platby v hotovosti zvy3uji blahobyt pifjemcti vice neZ socialni davky v naturaliich
ve stejné hodnoté. (84 %)

7. Velky federalni statni dluh m4 negativni dopad na ekonomiku. (83 %)

8. Minimalni mzda zvySuje nezaméstnanost mliadeze a nekvalifikovanych
pracovniki. (79 %)

9. Vlada by méla restrukturalizovat socidlni systém tak, aby vice odpovidal
wzdpornym danim z pfjmu*. (79 %)

10. Dan¢ za znecisténi a obchodovéni s odpadem piedstavujf lepsi piistup nez

kontrola znecigténi systémem nejvy$sich hranic povoleného znecidténi. (79 %)

Zdroj: Richard M. Alson, J. R. Kearl a Michael B. Vaughn: Is there a Consensus among Econo-
mists in the 1990's? American Economic Review, kvéten 1992, s. 203-209.
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Shrnuti

Pro¢ se stile uplatriuji politiky, jako je regulace ndjemného a dovozni kvéty, i pies
jednotnou opozici experti? Diivodem miize byt skute¢nost, Ze se ekonomuim jesté nepo-
dafilo presvédcit vefejnost o nezidoucich dutsledcich téchto politik. Jednim z tceld této
knihy je umoznit vim pochopit ekonomické pohledy na tyto i jiné otdzky a snad vas i pfe-

svédcit o tom, Ze jsou opravnéné.

Maly test
Uvedte tfi dovody, pro¢ by se dva ekonomiéti poradci prezidenta v jistych otdzkéch mohli ne-

shodovat.

A studium zaédind

Prvni dvé kapitoly této knihy vas uvedly do pfedmétu zkoumdni a metody ekonomie.
Jsme nyni piipraveni pustit se do prace. V pfi§ti kapitole se za¢neme ucit zkoumat podrob-
néji ekonomické rozhodovini a ekonomické politiky.

Pii dalsi cetbé této knihy po vis budeme pozadovat, abyste pouzivali mnohé ze
svych intelektudlnich dovednosti. MoZnd zjistite, Ze je uzite¢né pamatovat na nékteré rady

velkého ekonoma Johna Maynarda Keynese:

Zd4 se, ze studium ekonomie nevyzaduje 2ddné specializované naddni jakési neobyZejné vy-
soké drovné. Coz to neni... velice jednoduchy predmét v porovndni s vy3simi obory filozofie nebo &isté
védy? Jednoduchy pfedmét, v némz viak mdlokdo exceluje! Tento paradox je snad vysvéilitelny tim, ze
ekonomicky mistr musi viastnit vzadcnou kombinaci nadéni. Musi byt matematikem, historikem, stétnikem,
filozofem - do jisté miry. Musi rozumét symbolice a umét mluvit slovy. Musi hloubat nad jednotlivostmi
z hlediska obecného a ve stejném vzletu myslenky se zéarover dotykat abstrakiniho i konkrétniho. Musi
studovat soucasnost ve svétle minulosti pro Oéely leZici v budoucnosti. Neni &ast lidské pFirozenosti nebo
lidskych instituci, které by mohly lezet vné& jeho povédomi. Musi byt odhodlany a sougasné nestranny; tak

odméfeny a nedplatny jako umélec a pfitom se musi pohybovat tak blizko u zemé jako politik.

Je to tézky tikol. Ale dalsi praxi si budete vic a vic zvykat myslet jako ekonom.
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Ekonomové se snaii piistupovat ke svému predmétu
s objektivitou védce. Tak jako vSichni védci tvofi od-
povidajici pfedpoklady a sestavuji zjednoduené mo-
dely, aby pochopili svét kolem sebe.

Obor ekonomie se déli na dva podobory: mikroeko-
nomii a makroekonomii. Mikroekonomové studuji
rozhodovaci proces domdcnosti a firem a jejich vza-
jemnou interakci na trzich. Makroekonomové studuji
tlaky a trendy, které ovlivituji celou ekonomiku.
Pozitivni vyrok je prohladeni o tom, jaky svét je. Nor-
mativni vyrok je prohldseni o tom, jaky by svét mél byt.

1. ¢ast Uvod

KdyZz ekonomové vyslovuji normativni vyroky, jednaji
spiSe jako politici nez védci.

Ekonomové, ktefi radi politikim, mohou zastdvat
protichiidné nazory kwviili svym rozdilnym védeckym
soudim nebo rozdilim v hodnotovém systému.
Nékdy se politikiim dostavd rdznych rad také kvali
tomu, Ze se jakysi Sarlatdn snaZi nabizet nerealisticky
jednoduché feseni slozZitého problému. Jindy se muize
stit, Ze jsou ekonomové ve svém pohledu jednotni,
ale politici se jejich rady rozhodnou ignorovat.



Kli¢ové pojmy

ekonomicky kolobéh
hranice produkénich moznosti

mikroekonomie

Otdzky k opakovdni

makroekonomie
pozitivni vyrok
normativni vyrok

Ll S

Co déld ekonomii védou?

Pro¢ ekonomové formuluji piedpoklady?

Meél by ekonomicky model piesné popisovat realitu?
Nakreslete a vysvétlete hranici produkénich moznosti
pro ekonomiku, ktera produkuje mléko a zdkusky. Co
se stane s touto kfivkou, zabije-li nemoc polovinu krav

v ekonomice?

Pfiklady a aplikace

Do kterych dvou podobort je ekonomie rozdélena?
Vysvétlete, ¢im se kazdy podobor zabyvi.

Jaky je rozdil mezi pozitivnim a normativnim vyrokem?
U kazdého uvedte piiklad.

Co je Rada ekonomickych poradcii?

Pro¢ obcas ekonomové nabizeji politikiim protichiidné

rady?

Popiste nékteré neobvyklé terminy uZivané v nékte-
rém z jinych obort, které studujete. K ¢emu jsou tyto
specidlni terminy uZite¢nér

. Jednim z béZnych ekonomickych pfedpokladi je to,

Ze vyrobky vyrobené rliznymi firmami v jednom od-

vétvi jsou nerozeznatelné. Pro kazdé z nasledujicich

odvétvi rozeberte, zdali je tento predpoklad redlny:

a) ocel,

b) knihy,

c) pSenice,

d) rychlé obéerstveni.

Nakreslete diagram ekonomického kolobéhu. Identifi-

kujte ty ¢asti modelu, které odpovidaji toku zboZi a slu-

zeb a toku penéz za kaZdou z nasledujicich ¢innosti:

a) Samuel zaplati prodavaci jeden dolar za litr
mléka.

b) Sally si vydéla 4,50 dolarti za hodinu v restauraci
s rychlym obcerstvenim.

¢) Serena utrati 7 dolarti za kino.

d) Stuart si vydéla 10 000 dolart za sviij 10% podil

ve firmé Acme Industrial.

. Jaké diilezité prvky ekonomiky zanedbava model eko-

nomického kolob¢hu? MuiZete piijit na néjaké otizky,
pfi kterych mizeme tyto prvky zanedbat, a otdzky, pfi
kterych tak u¢init nemdZeme?

Prvni dilezity princip, ktery jsme si vyloZili v 1. kapi-
tole, byl, Ze lidé voli mezi alternativami. Pouzijte graf
hranice produkénich moznosti k zobrazeni spolecen-
ské volby mezi ¢istym ovzdusim a vysokymi pfijmy. Co

10.

muZe ovliviiovat tvar a umisténi této kiivky? Ukazte,

co se s kfivkou stane, pokud nékdo vynalezne auto-

mobil, ktery mé téméf nulové emise.

Klasifikujte ndsledujici témata podle toho, zda patii

do mikroekonomie nebo makroekonomie:

a) Rozhodnuti domicnosti, kolik uspofit.

b) Dopad vldadnich regulaci na automobilové emise.

c) Dopad vyssich dspor na ekonomicky rist.

d) Rozhodnuti firmy o tom, kolik zaméstnanct za-
méstnat.

e) Vztah mezi tempem inflace a zménami v mnoz-
stvi penéz.

Klasifikujte nésledujici vyrazy podle toho, zda jsou po-

zitivni nebo normativni:

a) Spole¢nost ¢eli kritkodobé volbé mezi inflaci
a nezaméstnanosti.

b) SniZeni tempa rastu penéz sniZi tempo inflace.

¢} Narodni banka by méla sniZit tempo rustu penéz.

d) Spole¢nost by méla pozadovat po lidech, ktefi do-
stdvaji podporu v nezaméstnanosti, aby hledali
praci.

€) Niz3i danova sazba podnécuje lidi komu, aby vice
pracovali a vice spofili.

Klasifikujte kazdy vyrok v tabulce 2-1 jako pozitivni,

normativni nebo nejednoznacny.

Kdybyste byl prezidentem, zajimaly by vis spie pozi-

tivni nebo normativni pohledy vasich poradcii? Pro¢?

Ekonomickd zprdva prezidenta obsahuje statistické udaje

o ekonomice a analyzu soucasné politické situace pro-
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11.

12.
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vedenou Radou ekonomickych poradcd. Naleznéte vy-
tisk neddvné zpravy v knihovné a piectéte si kapitolu
0 tom, co vds zajimd. Shriite ekonomicky problém,
o ktery se tam jednd, a popiste politiku, kterou Rada
doporucuje.

Kdo je soucasnym guvernérem Ceské narodni banky?
Kdo je sou¢asnym ministrem priamyslu a obchodu?
Kdo je ministrem financi?

Ocekavali byste, Ze ekonomové spolu budou ohledné
dané politiky v priibéhu ¢asu souhlasit vice? Pro¢ ano,
nebo proc ne? Lze tyto rozdily tiplné eliminovat? Pro¢

ano, nebo proc ne?

13.

Tato kapitola vypravéla o Petrovi a Pavlovi a méstské

studni.

a) Myslite si, ze politika uvedend v daném piikladu
je spravedliva?

b) Jaké dalsi informace byste radi o Petrovi
a Pavlovi méli, abyste dosli k feSeni?

¢) Z hlediska vadi odpovédi na otdzku (b), myslite
si, Ze komplikovany danovy systém je spravedli-
v&jsi nez jednoduché danové systémy? Jaké dalsi
ohledy by mély hrit roli pfi rozhodovani o kom-

plexnosti dariového systému?

Dodatek: Kresleni grafd - struéné shrnuti

Mnoho pojmd, které ekonomové studuji, 1ze vyjadiit pomoci ¢isel — cena banéani,

mnoZstvi prodanych bandnd, ndklady na péstovani banénii a tak dale. Casto jsou tyto eko-

nomické veli¢iny vzdjemné propojené. Stoupne-li cena bandn, lidé si jich kupuji méné.

Jeden zptsob, jak vyjadiit vztah mezi proménnymi, je pomoci grafu.

Grafy nam slouzi ke dvéma vi¢eliim. Za prvé, pii tvofeni ekonomické teorie jsou

grafy vhodnym zptsobem vizudlniho zobrazeni myslenek, které mohou byt srozumitelnéji

podéany grafem nez pomoci rovnic a slov. Za druhé, kdyz se analyzuji ekonomické tdaje,

poskytuji grafy zptsob, jak nalézt vztahy mezi jednotlivymi veli¢inami vyskytujicimi se ve

skute¢ném svété. At tedy pracujeme s teorii nebo s udaji, grafy ndm poskytuji lupu, kte-

rou jsme schopni vidét les vynofujici se z mnoZstvi stromu.

Ciselné informace je mozno graficky vyjadfit mnoha zptsoby stejné tak, jako se da

mnoha zpiisoby a mnoha slovy vyjadrit myslenka. Dobry spisovatel voli slova tak, ze se jeho

argumentace stavd jasnou, popis piijemnym a scéna dramatickou. Efektivni ekonom voli

typy grafii tak, aby se co nejlépe hodily k tuéelu, ktery sleduje.

V tomto dodatku budeme probirat, jak ekonomové pouzivaji grafy ke studiu ma-

tematickych vztahli mezi riznymi proménnymi. Prodiskutujeme také né&které ndstrahy,

které se mohou vyskytnout pii uZivani grafickych metod.

Grafy jedné proménné

Tii nejcastéji uzivané grafy jsou zobrazeny na obrazku 2D-1. Koldcovy grafv ¢asti (a)

ukazuje, jak jsou ndklady na zdravotni péci rozdéleny mezi jednotlivce, jejich pojistovny

a vladu. Kazdy jednotlivy kousek predstavuje podil urcité skupiny na celkové sumé.

Sloupcovy graf (b) porovnava hodnotu jednotlivych korporaci. Vyska jednotlivého sloupce

predstavuje cenu danych firem v dolarech. Casova fada v &dsti (¢) sleduje rostouci pro-

duktivitu prace na americkych farmdach v pribéhu €asu. Vyika ktivky pfedstavuje vykon za

tlovékohodinu v kazdém roce. Podobné grafy jste jiz asi vidéli v novinach a ¢asopisech.

1. &ast Uvod



Obrazek 2D-1
TYPY GRAFU
Koldcovy graf v cdsti (a) ukazuje,
jak se déli ndklady na zdravotnt
péci. Sloupeovy graf v cdsti (b)
porovndvd trini hodnotu nejvét-
sich korporaci na svété. Casovd
vada v casti (c) sleduje rostouci
Soukromé pojisfovny (32 %) produktivitu price na americkych
Ostatni (4 %) [farmdch od roku 1950 do roku
1990.

Jednotlivei (23 %)

Zdroje: (a) Ekonomicka zprava
prezidenta, 1993 (Usad pro fi-
Vidda (41 %) nancovdni zdravotni péce). Udaje
z roku 1990. (b) Business Week,
25. biezna, 1996. (c) Ekonomickd
zprdva prezidenta, 1993,

General

Electric
(126 mld. USD)

Exxon
(99 mld. USD)

IBM

(68 mld. USD)
R General
- Motors
(39 mld. USD)
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Obrazek 2D-2

POUZIVANI SOUSTAVY SOURADNIC
Priimér zndmek se méi na verti-
kdlni ose a studijni cas na hori-
zontdlni ose. Albert E., Alfréd E.
a jejich spoluzdci jsou reprezento-
vdni riznymi body. V grafu lze
vidét, Ze studenti, ktert studuji
vice, obuykle dostdvaji lepsi
zndmhky.

62 1. éast Uvod

Grafy dvou proménnych: soustava soufadnic

Prestoze i grafy na obrdzku 2D-1 jsou uzite¢né ke zniazornéni toho, jak se dana
proménnd méni v ¢ase nebo u riznych jednotlivet, maji jistd omezeni v tom, co vie nam
mohou fici. Tyto grafy zndzornuji pouze informaci o jedné proménné. Ekonomové se
viak ¢asto zajimaji o vztah mezi proménnymi. Musi tedy byt schopni zobrazit na jednom
grafu dvé proménné. Souradnice x a y nam to umoznuji.

Predpoklidejme, Ze chceme zkoumat vztah mezi ¢asem vénovanym studiu a vysled-
nou znamkou. U kazdého studenta ve vasi tiidé byste byli schopni zaznamenat dvojici &isel:
pocet hodin tydné, které student stravil studiem, a pramér vysledné znamky. Tato &isla by
se pak dala zapsat do zdvorek jako usporddand dvojice a zndzornit jako jeden bod na grafu.
Napiiklad Albert E. je reprezentovan uspoiddanou dvojici ¢isel (25 hodin/tyden, 3,5 pri-
mérnd znamka), zatimco jeho ,pro¢ bych se ucil* spoluzika Alfréda E. reprezentuje uspo-
fadana dvojice (5 hodin/tyden, 2,0 priimérna znamka).

Uspordadané dvojice miZzeme nanést na dvourozmérny graf. Prvni &islo v kazdé
uspordadané dvojici, nazyvané souradnice x, nam udava horizontalni umisténi bodu. Druhé
¢islo, souradnice y, nam udava pozici vertikalni. Bod, ve kterém se soufadnice x a soufad-
nice y rovnaji nule, je zndm jako nulovy bod. Souradnice v usporadané dvojici urcuji, kde
je bod na grafu umistén smérem k nulovému bodu: jednotky x napravo od nulového
bodu a jednotky y nad nim.

Obrézek 2D-2 zndzorfnuje priamérnou znamku vzhledem k ¢asu, ktery Albert E.,
Alfréd E. a jejich spoluZzici stravili studiem. Tento typ grafu se nazyva bodovy graf, protoze
se na ném nanaseji jednotlivé body. Pohledem na graf ihned vidime, Ze body lezici ddle
doprava maji také tendenci byt polozeny vy3e. JelikoZ je delsi doba studia spojena s lep-
§imi zndmkami, fikime, Ze tyto dvé proménné jsou piimo zdvislé. Kdybychom to udélali na-
opak a nanaeli ¢as straveny na vecircich a mejdanech vzhledem ke znamce, nejspiSe by-
chom zjistili, Ze vice asu striveného na vecircich bude spojeno s horsimi znamkami
a tuto situaci bychom nazvali neprimou zdavislosti. V obou piipadech soustava souradnic
tuto korelaci mezi dvéma proménnymi dobie zviditelnuje.

1(25;3,5)

i
i
1
'
|
|
|
|
|
|
|
L}
|
|
i
|
|



Kfivky v systému soufadnic

Studenti, ktef{ studuji vice, obvykle dostdvaji lepsi zndmky, ale existuji i jiné fak-
tory, které ovliviiuji studentiiv prospéch. Napiiklad je dileZitym faktorem pifedbéina pii-
prava, stejné tak jako talent, pozornost ucitele vénovand studentovi a dokonce i dobra sni-
dané. Bodovy diagram, jako ten zobrazeny na obrazku 2D-2, se nesnazi oddélovat vliv ¢asu
straveného studiem na vyslednou zndmku od jinych proménnych. Casto viak ekonomové
davaji prednost zkoumadni, jak jedna proménnd ovlivituje druhou, a vie ostatni povazuji
za konstantni.

Jeden z nejdulezitéjsich grafi v ekonomii je graf poptdavkové kiivky, ktery sleduje do-
pad ceny statku na mnozstvi statku, které maji zikaznici zdjem koupit. Tabulka 2D-1 uka-
zuje, jak zavisi pocet knih, které si Emma B. koupi, na jejim pfijmu a na tom, jak jsou
knihy drahé. Budou-li knihy levné, nakoupi jich Emma velké mnozstvi. Budou-li se knihy
zdraZzovat, bude si je misto kupovani radéji ptjcovat z knihovny nebo se rozhodne misto
¢teni jit radéji do kina. Stejné tak, neméni-li se cena knih, bude Emma nakupovat vice
knih, kdyz bude mit vy3$i pifjem. To znamend, Ze pokud jeji pfijem stoupne, utrati ¢dst
zvySeni prijmu za knihy a ¢ast za jiné statky.

Mime tedy nyni tfi proménné — cenu knih, pfijem a mnoZstvi nakoupenych knih —
coz je vice, nez jsme schopni zobrazit ve dvou rozmérech. Abychom byli schopni zobrazit
informace z tabulky 2D-1 v grafické podobé¢, musime jednu ze tif proménnych brit jako
konstantu a sledovat vztah mezi zbyvajicimi dvéma. JelikoZ poptavkovi kfivka reprezentuje
vztah mezi cenou a poptdvanym mnoZstvim, budeme brit za konstantni Emmin piijem
a ukaZzeme si, jak se méni mnozstvi nakoupenych knih podle toho, jaka je jejich cena.

Predpoklidejme, Zze Emma ma pifjem 30 000 dolart ro¢né. Zobrazime-li pocet
knih, které si Emma nakoupila, na osu x a cenu knih na osu y, dostaneme grafickou re-
prezentaci prostfedniho sloupce tabulky 2D-1. Spojime-li body, které reprezentuji kazdou
tuto dvojici z tabulky — (5 knih, 10 USD), (9 knih, 9 USD) a tak ddle — dostaneme pfimku.
Tato piimka, zobrazend na obrazku 2D-3, je znama pod jménem Emmina kiivka poptavky
po knihach; sdéluje nam, kolik knih si Emma koupi za kteroukoliv z danych cen. Poptav-
kova kiivka je sklonéna smérem dola a fika nam tedy, Ze poptdvané mnozstvi knih je ne-
pifimo timérné korelovano s cenou.

Predpoklidejme nyni, Ze se Emmin piijem zvysi na 40 000 dolart za rok. Pti jaké-
koli hladiné cen knih si jich Emma koupi vice nez na pfedchozi pfijmové trovni. Stejnym
zpusobem, kterym jsme nakreslili Emminu kiivku poptavky po knihdch pfi pouZiti pro-
sttedniho sloupce tabulky 2D-1, zakreslime nyni novou poptavkovou ktivku pfi pouziti

CENA PRIJEM
(USD) 20 000 USD 30 000 USD 40 000 USD
10 2 knihy 5 knih 8 knih
9 6 9 12
8 10 13 16
7 14 17 20
6 18 21 24
5 22 25 28
Poptavkova Poptavkova Poptiavkova
kfivka D, kiivka D, kiivka D,

Tabulka 2D-1
KNIHY KOUPENE EMMOU B.

Tato tabulka ukazuje pocet knih,
které si Emma B. nakupugje pri

riizném piijmu a cendch. Pro ja-

koukoli danou rover pifjmu

lze zanést vidaje o cené a poptd-

vaném mnoZstvi a vytvorit lak
Emminu kitvku poptduky
po knihdch.
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Obrazek 2D-3

POPTAVKOVA KRIVKA

Krivka D, ukazuje, jak pocet
knih, které Emma kupuje, zdavist
na cené knih za predpokladu
konstantniho prijmu. Jelikoz je
mezi cenou knih

a poptavanym mnoZstvim ne-
primo dmérny vztah, je poptdv-
kovd krivka klesajict.

64 1. éast Uvod

pravého sloupce tabulky. Tato nové poptivkova kiivka (kiivka 1)) je zobrazena soubézne
se starou kfivkou (kfivka D)) na obrdzku 2D-4; nova kiivka je obdobou té staré, ale je po-
sunutd doprava. Rikiame tedy, Ze se Emmina kfivka poptavky po knihdch kviili zvjSenému
piijmu posunula doprava. Podobné, pokud se Emmin piijem snizi na 20 000 dolari
ro¢né, koupi si méné knih pii kazdé cenové tirovni a jeji poptivkovi kiivka se posune do-
leva (krivka Dy).

V ekonomii je dilezité rozliSovat mezi pohyby po kiivce a pohyby kiivky. Jak je vidét
z obrizku 2D-3, pokud si Emma vydéla 30 000 dolarti roéné a knihy stoji 8 dolart za kus,
koupi si 13 knih za rok. Pokud ceny knih klesly na 7 dolarti za knihu, bude Emma naku-
povat 17 knih za rok. Nicméné poptavkovi kiivka ziistava zafixoviana na stejném misté.
Emma nakupuje stile stejné mnozstvi knih pri danych cendch, ale se snizenim ceny se po-
hybuje po poptivkové kiivce zleva doprava. Naproti tomu, pokud se ceny knih nezméni
a zustanou na 8 dolarech, ale Emmin pifjem se zvysi na 40 000 dolarti, zvy§i Emma pocet
nakoupenych knih z 13 na 16 za rok. Protoze Emma nakupuje vice knih p#i danych cendch,
posune se jeji poptavkova kiivka smérem ven, jak je zobrazeno na obrizku 2D-4.

Existuje jednoduchy zptisob, jak urcit, kdy je nezbytné provést posun kiivky. Pokud
se méni proménnd, kterd neni zobrazena ani na jedné z os, kiivka se posune. Pfijem neni
na grafu zachycen ani na ose x ani na ose y a zméni-li se Emmin pfijem, musi se jeji po-
ptavkova krivka posunout. Jakikoliv zména, ktera ma vliv na toto Emmino rozhodovinti,
mimo zmény ceny knih, se projevi na posunu poptavkové kiivky. Pokud se napiiklad uza-
vie vefejnd knihovna a Emma si vSechny knihy, které si chce precist, musi koupit, bude
pri danych cendch knih poptavat vice knih a jeji poptavkova kiivka se posune doprava.
Nebo pokud klesne cena vstupného do kina a Emma strivi vice ¢asu sledovanim filmi nez
¢tenim knih, bude pfii danych cendch poptivat méné knih a jeji poptavkovi kiivka se po-
sune doleva. Naproti tomu, pokud dojde ke zméné proménné zobrazené na osich grafu,
kifivka se neposouva. Tyto zmény se projevi pohybem po kiivee.
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Sklon a elasticita

Jednaz otizek, které bychom radi Emmé B. polozili, je, jak se jeji rozhodovani méni
v zdvislosti na zméné ceny. Podivejte se na poptavkovou kiivku na obrazku 2D-5. Je-li tato
kfivka velice strmd, Emma nakupuje témér stejné mnozstvi knih nezivisle na tom, zda jsou
levné ¢i drahé. Pokud bude tato kiivka plossi, bude Emma pfi zvySeni ceny nakupovat knih
podstatné méné. Abychom odpovédéli na otdzku, jak jedna proménna reaguje na zmény
druhé proménné, mizeme pouzit pojem sklon.

Sklon piimky je pomér vertikalni vzddlenosti a horizontalni vzddlenosti pii pohybu
po piimce. Tato definice je vétSsinou zapsana v matematickych symbolech takto:

sklon = Ay/Ax,

kde fecké pismeno A (delta) zna¢i zménu veliciny. Jinymi slovy, sklon pifmky je ro-
ven zméné proménné y déleno zménou proménné x. Sklon bude roven malému klad-
nému ¢&islu pro mirné stoupajici pifmku, velkému kladnému ¢islu pro strmé stoupajici
piimku a zipornému ¢&islu pro klesajici piimku. Vodorovna piimka ma nulovy sklon, pro-
toze proménnd y se vitbec nemént; pro vertikalni piimku je sklon definovin jako neko-
necny, protoze proménnd y se mize ménit libovolné, aniz by se zménila proménna x.

Jaky sklon ma Emmina kiivka poptavky po knihdch? Za prvé, protoze jde o kiivku
klesajici, vime, Ze jeji sklon bude ziporny. K vypocteni numerické hodnoty sklonu mu-
sime na piimce zvolit dva body. Pfi pifjmu 30 000 dolarti si Emma koupi 21 knih za cenu
6 dolarti nebo 13 knih za cenu 8 dolarti. Pii pouziti vzorecku pro vypocet sklonu se bu-
deme zabyvat témito dvéma body; jinymi slovy, zajima nds rozdil mezi nimi, coz znamena,
ze budeme odecitat jednu skupinu hodnot od druhé nasledujicim zptisobem:

Obrazek 2D-4

POSUN POPTAVKOVYCH KRIVEK
Poloha Emminy kiivky poptavky
po knihdch zilezi na velikosti je-
jtho pigjmu. Cim vice si vydéld,
tim vice knih si mize koupit na
dané hladiné cen a tim vice na-
pravo bude lezet jeji poptdavkovd
kitvka. Kvivka D predstavuje
Emminu pivodni poptavkovou
kitvkw pri prijmu rovném 30 000
dolarii za rok. Pokud jeji piijem
stoupme na 40 000 dolarii za rok,
posune se jeji poptdavkovd kiivka
na D,. Pokud jeji prijem klesne
na 20 000 dolani za rok, posune
se jeji poptavkovd kiivka na D .
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Obrazek 2D-5

VYPOCET SKLONU PRIMKY

Pri vypoctu sklonu poptdvkové
krivky sledujeme zmény na sou-
fadnicich x a y, pri pohybu

2 bodu (21 knih, 6 dolani) do
bodw (13 knih, 8 dolari). Sklon
primby ji pomér zmény na y-ové
souradnici (=2) a zmény na
x-0v€ souradnici (+8), coi se
rovnd —1/4.

66 1. éast Uvod

Ay _ prvni yovi soufadnice — druha y-ovi souradnice 6-8 -2 -1

sklon = = = —
Ax  prvni xovd soufadnice — druhd xovi souradnice 21 -13 8

Obrizek 2D-5 ukazuje graficky, jak tato kalkulace vypadd. Zkuste spocitat sklon
Emminy poptavkové kiivky pomoci jinych dvou bodii. Mél by vam vyjit presné stejny vy-
sledek, —1/4. Jedna z vlastnosti piimky je, Ze ma viude stejny sklon. To neplati o jinych
kiivkdch, které maji v nékterych bodech vétsi sklon nez v jinych.

Sklon Emminy poptavkové kiivky vypovida o tom, jak jeji nakupovini reaguje na
zmény ceny. Maly sklon (¢islo blizké nule) znamend, Ze Emmina poptavkova krivka je re-
lativné plochd; v tomto pripadé vyznamné pfizpuisobi nakupované mnozstvi knih zméné
ceny. Velky sklon (&islo vzddlené od nuly) znamend, ze Emmina poptivkova kiivka je re-
lativné strmd; v tomto piipadé Emma pouze mirné zméni nakupované mnozstvi knih pii
reakci na zménu ceny.

Sklon viak neni dokonalym zpusobem, jak méfit Emminu reakci na zménu ceny.
Problém spo¢iva v tom, Ze sklon zavisi na jednotkéch, ve kterych proménné x a y méitme.
Kdybychom méfili cenu knih v centech a ne v dolarech, zjistili bychom, Ze Emmina po-
ptavkovi kiivka ma sklon —=100/4 misto —1/4, jak jsme pivodné zjistili. Kalkulace je stejné
platnd a vypovida o dileZzité skute¢nosti — jmenovité o tom, ze Emmina poptivka po kni-
héch je méné citliva na zmény ceny vyjadiené v centech neZ na stejnou zménu vyjadienou
v dolarech. Nicméné, kdybychom chtéli pomérovat sklon Emminy kiivky poptavky po kni-
hich méiené v dolarech se sklonem poptivkové kiivky Dona Q. mérené v pesech nebo se
sklonem poptavkové kiivky Davida C. méfené v librach, nastal by veliky zmatek. Z tohoto
ditvodu méii ekonomové citlivost jedné proménné na druhou proménnou nikoliv sklo-
nem, ale elasticitou, kterda pouziva procentudlni zmény proménnych misto jednoduché nu-
merické velikosti zmény. Snizeni ceny z 8 dolarti na 6 dolari predstavuje stejné 25% sni-



Zeni ceny, jako sniZeni ceny z 800 centd na 600 centt. Pri pouZivani elasticity se jiZ ne-
musime starat o to, zda jsou vSechny proménné vyjadieny ve stejnych jednotkach, protoze
jsou procentudlni zmény stejné, nehledé k tomu, které jednotky uzivime. Elasticitou se
budeme zabyvat podrobné&ji v 5. kapitole.

Pfi¢éina a nasledek

Ekonomové Casto uZivaji graft jako argumentu o tom, jak ekonomika funguje.
Jinymi slovy pouZivaji grafy k tomu, aby ptedvedli, jak je jedna skupina uddlosti pfi¢inou
druhé skupiny udalosti. U grafu typu poptavkové kiivky neni Zidné pochybnosti o tom,
co je pricina a co ndsledek. ProtoZe ménime pouze cenu a viechny ostatni proménné po-
vazujeme za konstantni, vime, Ze zmény ceny knih uc¢inkuji na mnozstvi knih, které si
Emma koupi. Pamatujme oviem, Ze naSe poptavkova kfivka byla sestavena na hypotetic-
kém piikladu. Kdybychom znazoriiovali tidaje ze skute¢ného svéta, bylo by slozitéjsi urcit,
jak jedna proménnad ovliviiuje druhou.

Prvni problém je, Ze je obtiZzné povaZovat vie ostatni za konstantni a pozorovat jen
ti¢inek jedné proménné na druhou. Pokud nejsme schopni zajistit, aby ostatni proménné
zistaly konstantni, miZe se ndm stdt, Ze jedné z proménnych na nafem grafu bude pfi-
¢ten vliv na druhou proménnou, ale ve skute¢nosti jsou tyto zmény zpusobeny jakousi
tieti opomenutou proménnou, kterd neni zanesena do grafu. A i kdyZ se ndm nakrasné po-
vede vystthnout dvé spravné proménné, stile se jest€ miZeme dostat do druhého pro-
blému — obrdcené kauzality. Receno jinymi slovy, miZeme se rozhodnout, ze A ovliviiuje B,
ale ve skute¢nosti je to tak, Ze B ovliviiuje A. Problémy s opomenutou proménnou a ob-
racenou kauzalitou nds nutf mit se na pozoru pied témito nastrahami a postupovat opa-

trné, kdykoliv se snazime z graf vyvodit zavéry o pti¢iné a nasledku.

Opomenuté proménné Abychom si uvédomili, jak miize zanedbani veli¢iny vést ke
klamnému grafu, uvedeme si piiklad. Pfedstavte si vladu, pfinucenou vefejnym znepo-
kojenim nad poctem umrti zapfi¢inénych rakovinou, aby povéfila Statistické sluzby
Velkého bratra s.r.o. vypracovanim diikladné studie pfedmétd ve viech domdcnostech.
Velky bratr prozkoumd mnoho ptedméti v domacnostech, aby zjistil, které z nich jsou
spojeny s rizikem rakoviny. Velky bratr nalezne silny vztah mezi dvéma proménnymi:
mnozZstvi zapalovaci, které domdcnost vlastni, a pravdépodobnosti, Ze nékdo z této do-
mdcnosti bude mit rakovinu. Obrizek 2D-6 znazorfiuje tento vztah.

Jak s timto vysledkem nalozit? Velky bratr doporudi, aby vldda jednala rychle.
Doporucuje, aby vldda odradila lidi od vlastnictvi zapalovacti tim, Ze zdanf jejich prodej.
Také navrhuje, aby vldda pozadovala varovné népisy: ,Velky bratr zjistil, Ze tento zapalova¢
je zdravi Skodlivy.“

PYi posuzovani validity analyzy Velkého bratra je prvofada tato otizka: Povazoval Velky
bratr viechny ostatni relevantni proménné, kromé té, kterou zkoumal, za konstantni? Pokud
je odpovéd zipornd, pak je vysledek podezfely. Jednoduché vysvéteni pro obrazek 2D-6 je, ze
lidé, ktefi vlastni vice zapalovacd, koufi cigarety s vé@3i pravdépodobnosti a Ze jsou to spie ci-
garety nez zapalovace, co zptisobuje rakovinu. Pokud se v obrazku 2D-6 nepovazuje mnoistvi
vykoufenych cigaret za konstantni, pak nezobrazuje skute¢ny tcinek vlastnictvi zapalovace.

Tento pribéh ilustruje duileZity princip: Kdykoliv uvidite graf, ktery se pouziva
na podporu argumentu o pfi¢iné a nasledku, je vzdy dileZité se zeptat, zda by pozorované

vysledky nevysvétlily zmény opomenuté proménné,
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Obrazek 2D-6

GRAF § OPOMENUTOU PROMENNOU
Kladny sklon kvivky ukazuje, Ze
© domdcnostech s vétsim poctem
zapalovadcii je vétsi pravdépodob-
nost vyskytu rakoviny. Piesto by-
chom z téchto ridajii neméli dojit
k zavéru, ze vlastnictoi zapalo-
vadi zpisobuje rakovinu, protoze
lento graf nebere v wvahu pocet
vykousenych cigaret.

Obrazek 2D-7

GRAF NAZNACUJICI OBRACENOU
KAUZALITU

Kladny sklon kvivky ukazuje, Ze
mésta s vy$si hustolou policisti
jsou nebezpecnéjsi. Graf ndm
vSak nerikd, zda policie zpiiso-
buje kriminalitu, nebo zda zloci-
nem suzovand mésta najimaji
vice policistil.

68 1. &ast Uvod

Obracena kauzalita Ekonomové mohou také chybovat v kauzalité, pokud nespravné
pochopi jeji smér. Abychom vidéli, jak se to miiZe stit, predstavme si, Ze Asociace americ-
kych anarchistii provede vyzkum kriminality v Americe a dospéje k obrazku 2D-7, kde je
znazornéno mnozstvi nasilnych ¢inti na tisic obyvateli velkych mést a mnozstvi policistii na
tisic lidi. Anarchisté si poviimnou kladného sklonu kfivky a argumentuiji, Ze pocet policistit
spiSe zvySuje nez snizuje pocet nasilnych ¢inti ve méstech, a tudiz by vynucovini zikona
mélo byt zruseno.

Kdybychom mohli provést fizeny experiment, nebezpedi obriacené kauzality bychom
se vyhnuli. Pfi provadéni pokusu bychom ndhodné nastavili mnozstvi policistii v riiznych



meéstech a pozorovali korelaci mezi mnoZstvim policistd a kriminélnich ¢ind. Obrizek 2D-7
vSak na takovém pokusu zalozen neni. Prosté pozorujeme, Ze nebezpe¢néjsi mésta majf vice
policisth. Vysvétleni muiize spocivat v tom, Ze nebezpecnéjsi mésta si najimaji vice policistii.
Jinymi slovy, misto aby policie byla pfi¢inou kriminality, je kriminalita pficinou policie. Nic
z tohoto samotného grafu nam neumozituje prokdzat smér kauzality.

MuZe se zdat, Ze jednoduchym zptisobem, jak zjistit smér kauzality, je podivat se,
kterd z proménnych se méni jako prvni. Pokud se nejprve zvy3i kriminalita a poté podet
policistl, dojdeme k jednomu zavéru. Pokud nejprve pozorujeme ndrfist pocetniho stavu
policie a poté zlo¢innosti, dochazime k druhému. Ale ani tento pfistup neni bez vad: ¢asto
se totiZ stdvi, Ze lidé méni své chovani nikoliv v reakci na zménu soucasnych podminek, ale
v reakci na zménu jejich ocekdvdni budoucich podminek. Napiiklad mésto, kkteré v bu-
doucnosti ofekiva vinu zlo¢innosti, se na ni miZe snaZit pfipravit jiz nyni. Tento problém
Je jeste zreteln&ji vidét v pfipad€ miminek a ko&drkii. Rodice si ¢asto kupuijf ko¢drek, kdyz
ocekavaji narozeni ditéte. Kocarek ptijde pfed ditétem, ale z toho pfece nebudeme chtit
vyvozovat, Ze by prodej kodarkii ovliviioval rust populace!

Neexistuje vycerpavajici skupina pravidel, ktera by urcovala, kdy je piimérené
z grafu vyvozovat zdvéry o kauzalité. Pouze si zapamatujte, Ze zapalovace nezpisobuiji ra-
kovinu (opomenutd proménna) a koCdrky nezptsobuji miminka (obricens kauzalita).
To vam pomiZe nenaletét na mnoho chybnych ekonomickych argumentaci.
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